1. Макроекономічний аналіз. Національна економіка: сутність, ознаки, суб’єкти
Макроекономічний аналіз спрямований на вияв результатів функціонування національної економіки у цілому. Він досліджує фактори, що визначають національний доход, рівень безробіття, рівень інфляції, стан державного бюджету і платіжного балансу країни, темпи економічного зростання. До складу макроекономічної теорії входять: теорія статичної макроекономічної рівноваги, теорія грошей, теорія інфляції, теорія зайнятості, теорія економічних циклів, теорія економічного зростання, теорія платіжного балансу і валютного курсу, теорія стабілізаційної політики держави. Є різні підходи до трактування “національної економіки”:

1) Національна економіка – національний ринок або ринкова змішана економічна система.

Сміт, Рікардо, Мальтус, Дж. Мілль виходили із розуміння національної економіки як системи, що схильна до саморегуляції та складається із багатьох різноманітних. Представники історичної школи (Шмоллер, Брентано, Зомбарт), кейнсіанського та інституціонального напрямів економічної думки ввели в систему національної економіки державу, обгрунтували необхідність втручаня держави в економічне життя.

2) Марксистська теорія рідко використовує термін “національна економіка” – вона робить акцент на загальних для всіх країн рисах капіталізму, хоча зверталась увага на варіації, національні особливості базису. Марксисти розглядають національну економіку як систему виробничих відносин, а продуктивні сили і технологічний спосіб виробництва як її матеріально-технічну основу.

3)Національна економіка розглядається як народне господарство. Ерхард досліджує народне господарство як продукт історичного розвитку, поглиблення суспільного поділу праці, усуспільнення виробництва, як сукупність всіх галузей і регіонів країни, об’єднаних в єдиний організм різноманітними економічними зв’язками

Національна економіка – це економічно й організаційно єдина система взаємопов’язаних галузей і сфер діяльності людей, яким властива відповідна пропорційність, взаємообумовлене розміщення на території, обмеженій державними кордонами.

Для виникнення національної економіки обов’язкові такі умови: 1)Наростання і поглиблення суспільного, зокрема територіального розподілу праці, який спричиняє виникнення різноманітних видів діяльності, спеціалізацію територій. 2)Формування міцних централізованих держав. 

Ознаки: Національний суверенітет, Наявність загального економічного центру, Наявність тісних економічних зв’язків між господарськими суб’єктами, Територіальна визначеність, Ресурсо-виробничі ознаки, Господарсько-організувальні ознаки, Товарообмінні ознаки.

При макроекономічному підході національну економіку розглядають як взаємодію чотирьох макросуб’єктів – споживацького сектора або сектора домашніх господарств, підприємницького сектора, державного сектора і решти світу або міжнародного сектору – на чотирьох ринках (благ, труда, грошей і фінансів).

3. Основні напрямки економічної теорії та дослідження економічних інститутів.
На противагу неокласичним ідеям економічного лібералізму та невтручання держави в економічне життя, за цих обставин у США починають формуватися альтернативні ідеї у вигляді інституціоналізму. На відміну від неокласиків інституціоналісти рушійними силами економічного розвитку проголосили поряд з матеріальними факторами також духовні, моральні, правові та інші фактори, які вони розглядали в історичномі аспекті. Тобто інституціоналісти істотно розширили предмет аналізу, включивши до нього як економічні, так і неекономічні проблеми соціально-економічного розвитку. Предметом дослідження вони визначили інституції (звичай, заведений порядок) та порядок, закріплений у формі закону чи установи. Інституції тлумачилися як сукупність суспільних звичаїв, в якій закріплено домінуючий спосіб мислення для соціальної групи чи всього народу, це світ звичок та звичаїв, а також такі явища, як держава, правові норми, моральні принципи, сім'я, економічні заклади та механізми, приватна власність, вільне підприємництво, суспільна думка тощо.

Старий(традиційний)інституціоналізм виник наприкінці ХІХ – першої третини ХХ ст., його представники – Веблен, Клер, Мітчелл, Коммонс. 

У 60-70 рокі ХХ ст.. сформувався неоінституціоналізм.

1.«Старі» інституціоналісти намагались вивчати проблеми сучасної економічної теорії методами інших наук про суспільство (політології, права, соціології). Неоінституціоналісти вивчають політологічні, правові, соціологічні проблеми методами неокласичної економічної теорії з використанням апарату сучасної мікроекономіки і теорії ігр.

2.Традиційний інституціоналізм базувався головним чином на індуктивному методі, намагався йти від окремих випадків до узагальнень. Неоінституціоналізм йде дедуктивним шляхом – від загальних принципів неокласичної економічної теорії до пояснення конкретних явищ суспільного життя.

3.«Старий» інституціоналізм звертав переважну увагу на дії колективів (головним чином профспілок і держави) з приводу захисту інтересів індивіда. Неоінституціоналізм розглядає як головне незалежного індивіда, який по своїй волі й у відповідності з своїми інтересами вирішує членом яких колективів йому вигідніше бути. 

Інституції можуть бути неформальними (договори, угоди, добровільно взяті на себе норми поведінки, неписані кодекси честі, гідності, професійної самовідданості, традиції, звичаї, різного роду соціальні умовності тощо) і формальними (конституції, закони, різні офіційно закріплені норми права, судові прецеденти, адміністративні акти).

Отже, інституції можуть бути: а) продуктом людської свідомості (прагматичні, формальні), б) можуть складатися в процесі історичного розвитку (органічні, неформальні).

Поряд з інституціями  розглядає також і організації. Організації, на відміну від інституцій, виконують іншу функцію. Вони також структурують взаємовідносини між людьми, але це вже не правила гри, а самі гравці, їхні стратегії.

Саме конкретні інституційні обмеження утворюють правила гри, тобто той простір, в якому діють суб'єкти — організації і громадяни. У поняття "організація" входять політичні органи й установи, економічні структури (фірми, профспілки, сімейні фірми, кооперативи), суспільні й освітні установи. Організації створюються для досягнення певних цілей, в процесі руху до мети організації виступають головними агентами інституційних змін. Відокремлення правил гри від стратегії гравців є необхідною передумовою для розробки теорії інституцій — такий висновок Д. Норта. Конкретні інституційні обмеження утворюють той простір, в межах якого діють організації, і тим самим дають змогу побачити взаємодію між правилами гри і поведінкою її учасників, "акторів". Якщо організації (а саме фірми, профспілки, фермерські асоціації, комітети конгресу) направляють свої зусилля на непродуктивну діяльність, це означає, що інституційні обмеження створили таку структуру символів, яка заохочує саме таку діяльність. Країни "третього світу" бідні тому, що інституційні обмеження визначають систему винагород за політичні (або економічні) дії, що не заохочують до продуктивної діяльності". Це ж стосується і постсоціалістичних країн.

4.  Суспільний добробут та його трактування у різних економічних теоріях
Відомі такі основні підходи до визначення поняття суспільного добробуту з урахуванням концепції справедливості:

1. Утилітаризм – розглядає суспільний добробут як суму функцій індивідуальної корисності членів суспільства (І. Бентам).

2. Роулсіанський підхід (Роулс – американський філософ з Гарварда) – суспільний добробут вимірюється рівнем добробуту (корисності) найменш забезпеченого члена суспільства, тому треба максимізувати корисність, перш за все, найменш забезпеченого члена суспільства.

3. Егалітарний підхід – справедливо поділити всі блага порівну між всіма індивідами (всі члени суспільства повинні мати не тільки більш-менш рівні можливості, але й результати). Приклади: Західна Європа – Швеція, а також колишній СРСР –   зрівняльний розподіл в межах певного соціального прошарку, між соціальними групами – диференціація, яка свідомо зменшується державою шляхом перерозподілу національного доходу. 

4. Ліберальний (ринковий) підхід: справедливий розподіл – це той, що досягнутий на конкурентному ринку, коли добробут кожного досягнутий з урахуванням індивідуальних стартових можливостей і здібностей. Це оптимальний за Парето варіант. Приклад - США.  

4-й підхід акцентує увагу на ринкових механізмах збагачення активної частини населення і передбачає регулювання економічних процесів державою на основі залишкового принципу – відносно невеликі витрати держави на допомогу тим членам суспільства, які не здатні за рахунок ринкових механізмів забезпечити собі рівень життя, прийнятний з точки зору суспільних стандартів. 1-3-й підходи передбачають активне державне втручання у процес перерозподілу національного доходу.

Кінцевою метою функціонування суспільного виробництва є створення умов для життєдіяльності людей та досягнення певного рівня життя.

Рівень життя – це соціально-економічна категорія, що характеризує рівень задоволення фізичних і соціальних потреб людей.

Прожитковий мінімум – це рівень доходів, який забезпечує придбання мінімального набору товарів і послуг, необхідних для забезпечення життєдіяльності людини за певного рівня цін та розвитку економіки.

До прожиткового мінімуму включаються:

величина обов’язкових платежів;

вартість споживацького кошика.


Споживацький кошик (consumer basket) – мінімальний набір продуктів харчування, непродовольчих товарів і послуг, які необхідні для збереження здоров’я людини та забезпечення її життєдіяльності.

Прожитковий мінімум розділяє сім'ї (домогосподарства, окремих осіб) на дві умовні групи за рівнем споживання — забезпечених та малозабезпечених.

Фізіологічний мінімум — межа, що розділяє дві найнижчі групи сімей за рівнем споживання — малозабезпечених (бідних) та незабезпечених (злиденних.

Відомі такі підходи до проблеми бідності, які враховують урядовці при розробці економічної політики: 1) абсолютний підхід – встановлення прожиткового мінімуму або порогу бідності (практикується державна допомога малозабезпеченим якщо щомісячний доход не перевищує певної суми на одного члена родини); 2) відносний підхід – встановлення порогу або межі бідності на рівні, наприклад 50%  чи 75% медіанного  (або середнього) доходу; 3) суб’єктивний підхід – люди себе вважають бідними, бо коштів ледве вистачає на їжу.

Бідність — це неможливість внаслідок нестачі коштів підтримувати спосіб життя, притаманний конкретному суспільству в конкретний період часу.

Межа бідності — це рівень доходу, нижче якого неможливе задоволення основних потреб. Межа бідності встановлюється як частка прожиткового мінімуму на одну особу в розрахунку на місяць. За її допомогою визначаються сім’ї, які відносять до категорії бідних.

Рівень бідності — це питома вага сімей (домогосподарств), чий рівень споживання (доходів) на одну особу є нижчим за визначену межу бідності.

Глибина бідності — це відхилення доходів або витрат бідних від визначеної межі бідності.
Нерівність доходів домогосподарств пояснюється багатьма факторами: різницею у рівнях зарплати і прибутку (в залежності від розумових і фізичних здібностей, професії, кваліфікації, таланту, інтенсивності і досвіду роботи, удачі, здатності до ризику); складом родини; допомогою держави; доходами від нерухомого майна, акцій, облігацій.

Соціальна диференціація населення – об’єктивне явище у сучасному суспільстві, рівень економічного розвитку якого безпосередньо визначає характер цієї диференціації.                  В залежності від рівня доходів  у складі населення країни виділяють соціальні групи (суспільні страти) із низьким, середнім і високим доходом. Група родин з низьким рівнем доходів – “бідні” (маргинали, нижчий клас), з середнім рівнем доходів –  так званий “середній клас”, із високим рівнем доходів – “багаті” (еліта, вищий клас).

Закономірно, що в наш час характерною ознакою соціальної структури розвинутих суспільств є те, що прошарки незаможних і надбагатих громадян невеликі, а домінуючою соціальною групою є так званий середній клас – до 70% населення. До складу середнього класу входять представники малого бізнесу, кваліфіковані наймані робітники, лікарі, вчителі, юристи тощо. 

5. Теорія суспільного добробуту та її значення для теоретичного обґрунтування державного регулювання національної економіки
Теорія суспільного добробуту та її значення для теоретичного обґрунтування державного регулювання національної економіки.
Теорія суспільного добробуту. Держава добробуту і суспільство добробуту. Використання теорії суспільного добробуту для теоретичного обґрунтування державного регулювання національної економіки.

У сучасній економічній теорії розрізняють позитивний і нормативний аспекти. Теорія суспільного добробуту, благоденствування або благополуччя (англ, welfare, well-being) значною мірою розглядає проблеми нормативного характеру. 


Теорія суспільного добробуту вивчає оптимальний розподіл благ між людьми і виробничих ресурсів між галузями, що виробляють ці блага. Тому вона тісно пов'язана з теорією загальної рівноваги. Оптимальність розподілу якого-небудь ресурсу або споживчого блага не може бути визначена виходячи лише з часткової рівноваги на ринку даного ресурсу або блага. Вона у вирішальному ступені залежить від ситуації на суміжних ринках, від їх взаємозв'язку і взаємозалежності.  В цьому відношенні важлива констатація взаємозв'язку моделі спільної конкурентної рівноваги і критерію оптимальності, або ефективності, запропонованого Вільфредо Парето. 

Теорія добробуту активно впливає на економічний розвиток. На відміну від попередніх варіантів, економічне зростання стає функцією добробуту. Ефективність, ступінь задоволення потреб  все, що включається в  поняття суспільного добробуту, відбилося в  оцінці окремих індивідів, що залежить від їхнього образу життя і  відповідної системи цінностей. Відсовуючи на другий план матеріальні потреби, Дж. Гелбрейтом, У. Ростоу, Т. Парсонсом і  іншими економістами був сформульований єдиний, загальнолюдський критерій добробуту.

До 30-х років XX ст.. відноситься початок формування концепції «держави добробуту».
У  загальному сенсі держава добробуту  — це система політики, в  якій відповідальність держави розповсюджується до відповідальності суспільства за добробут громадян, а  його мета  —  надання всім членам суспільства юридичних, політичних, соціальних прав шляхом справедливого розподілу доходів.

Одна з цілей теорії економічного добробуту — досліджувати, чи можна  чисту конкуренцію вважати за оптимальну умову (соціальну), і  якщо можна  то в  якому сенсі. У  цій теорії розглядуються також оптимальні умови, наприклад відносно розподілу доходів, податкової, митної політики (Хотеллінг).

Суспільний добробут правомірно ототожнювати з  максимізацією добробуту гранично великого числа індивідів. Тому теорія добробуту покликана вивчити рівень благополуччя кожного індивіда і  взаємодію різноманітних економічних методів, що впливають на індивідуальний добробут, а також реакцію індивіда на зміни, що відбуваються в результаті такої дії. При вирішенні проблеми добробуту слід враховувати соціальний аспект.

Держава покликана сприяти зусиллям індивіда по створенню добробуту:              а) встановлюючи контроль над бізнесом («правила гри»); б) розробляючи ефективну систему оподаткування; в) ухвалюючи закони про  гарантовані доходи; г) розвиваючи творчість і  ін.

Індикатором економічного добробуту визнаний рівень національного доходу на душу населення, а індикатором державного контролю над добробутом  — переміщення доходів і  ресурсів між індивідами. Для аналізу добробуту існують також демографічні, економічні, політичні, культурні індикатори.

Соціальна вигода = Приватна вигода + Зовнішня вигода економ. діяльності.

Соціальні витрати = Приватні витрати + Зовнішні витрати економ. діяльності.

Без втручання держави ринок не забезпечить оптимального для суспільства співвідношення вигод і витрат,  з урахуванням зовнішніх ефектів. 

Для вирішення проблеми зовнішніх ефектів держава використовує такі засоби: 

1.Заборона або примус. Заборона може застосовуватись для усунення небезпеки негативного зовнішнього ефекту. 

2.Регулювання, яке може мати вигляд встановлення обмежень та квот на викиди, моніторингу за додержанням цих вимог, а також встановлення певних вимог до вхідних та вихідних параметрів виробництва, як-от заборона використання певних видів сировини для виробництва або встановлення квот на випуск певних видів товарів.

3.Фіскальні методи, які мають вигляд або коригувального податку (наприклад, податок на бензин чи акциз на цигарки), або продажу ліцензій на викиди. 

4.Субсидування, яке може застосовуватися як для заохочення позитивних зовнішніх ефектів, так і для боротьби з негативними. 

Суспільні блага. Для виробництва суспільних благ держава оподатковує підприємницький сектор і сектор домогосподарств, що приводить до зменшення попиту на приватні товари та послуги, а також на ресурси для їх виробництва. Отримані кошти і ресурси направляються на виробництво суспільних благ. 

Державне втручання з метою зменшення інформаційної асиметрії відбувається у таких формах:

1.законодавчий захист прав споживачів та гарантії поширення інформації про умови праці;

2.встановлення вимог до маркування продукції, у тому числі щодо її виробника та його місцезнаходження, дати виготовлення та терміну придатності, вмісту, відповідного стандарту та факту проходження обов’язкової сертифікації тощо;

3.запровадження процедур підтвердження достатньої кваліфікації виробника, продавця чи виконавця (ліцензування, атестація, акредитація, сертифікація тощо).

Сучасне постіндустріальне суспільство еволюціонує від держави добробуту, у якому здійснюється значна роль державних інститутів, у суспільство добробуту, коли держава вже поступається провідною роллю громадянському суспільству.

7. Сукупний економічний потенціал національної економіки: сутність і складові частини. 

Сукупний економічний потенціал національної господарчої системи країни – це узагальнююча кількісно-якісна характеристика наявності і використання усіх видів ресурсів, які використовує країна для економічного й соціального розвитку.

Відомі 2 підходи до якісно-кількісної характеристики СЕП: 1) оцінка ресурсів, якими розпоряджається національна економіка; 2) визначення можливого економічного  результату від використання усієї маси ресурсів (природних, трудових, фінансових тощо), що залучаються до господарчого обігу в певному періоді. В результаті сукупної дії цих факторів формуються певні кількісно-якісні характеристики складових СЕП. Універсальний показник – ВВП, а також ВНП.Виробничий потенціал формується основними виробничими фондами, до яких входять будівлі, споруди, трубопроводи, машини, устаткування тощо. Природно-ресурсний потенціал складають усі види природних ресурсів, що є на території країни чи в підконтрольній їй частині Світового океану: мінерально-сировинні, земельно-ґрунтові, агро-кліматичні, водні, гідроенергетичні, біологічні (в т. ч. лісові), природно-рекреаційні. 

Трудоресурсний потенціал характеризується кількістю і якістю робочої сили.

 Фінансовий потенціал країни визначається сукупністю грошових фондів підприємств, громадян, держави.

Науковий потенціал України базується на розгалуженій мережі наукових інститутів, науково-дослідних закладів, які існують у системі Національної академії наук, міністерств і відомств, їх працівниками є десятки тисяч спеціалістів вищої категорії — докторів і кандидатів наук. 

Ефективність використання економічного потенціалу в країні залежить від господарського механізму. 

Населення – це природно-історична сукупність людей, яка формується і безперервно відтворюється у процесі виробництва й відтворення самого життя. 

На розвиток національної економіки найістотніший вплив справляють такі структури населення: вікова, статева, освітня, професійно-кваліфікаційна. У сукупності вони здебільшого визначають кількість і якість трудових ресурсів та їх розміщення. 

Трудові ресурси – це частина населення, яка має фізичний розвиток, розумові здібності і знання, що необхідні для роботи в народному господарстві.

До трудових ресурсів належать: а) населення в працездатному віці – чоловіки 16-59 рр. і жінки 16-54 рр., за винятком непрацюючих інвалідів праці та війни І і ІІ груп та непрацюючих осіб непрацездатного віку, які отримують пенсію за старістю на пільгових умовах (чол. 50-59 рр., жінки 46-54 рр.);          б) населення, старше й молодше від працездатного віку, яке зайняте в народному господарстві.

Працездатне населення ділять на дві групи: економічно активне та економічно неактивне. 

Економічно активне населення – це частина населення, яка зайнята суспільно корисною діяльністю, що приносить їй прибуток (доход), або шукає роботу.

Трудовий потенціал – сукупність різних рис людей, які визначають їх працездатність (стан здоров’я, тип нервової системи, витривалість, загальні і спеціальні знання, трудові навички і вміння, рівень національної свідомості і відповідальності, інтереси та потреби). Трудовий потенціал – поняття більш широке й глибоке, ніж робоча сила і трудові ресурси. Це узагальнюючий, підсумковий показник людського чинника виробництва.

Зайнятість – це сукупність соціально-економічних відносин, що забезпечують можливості для здійснення труда в різних сферах господарчої діяльності, відтворення робочої сили, задоволення особистих і суспільних потреб.

Ринок труда – система економічних відносин, що виникають між його суб’єктами в процесі руху робочої сили в її товарній формі, виражають попит на робочу силу та її пропозицію. Суб’єктами цих відносин є приватні підприємці чи їх асоціації, наймані робітники та їх асоціації, держава.

Безробіття – це така соціально-економічна ситуація, при якій частина економічно активного працездатного населення не може реалізувати свою здібність до праці.

В Україні є два підходи до визначення рівня безробіття: 1) офіційна методологія Державного комітету статистики; 2) методологія Міжнародної організації праці (МОТ).

МОТ:  розрізнюються такі категорії населення: 

1) Зайняті 2) Безробітні Зайняті й безробітні – складають робочу силу, або економічно активне населення. 3) Особи поза робочою силою, або економічно неактивне населення 

Населення = Робоча сила + Особи поза робочою силою

Робоча сила (економічно активне населення)= Зайняті + Безробітні 

Рівень безробіття = Безробітні : Робоча сила Х 100%   

Рівень зайнятості = Зайняті : Робоча сила Х 100%     

Офіційна методологія Державного комітету статистики фіксує зареєстроване безробіття. Для визначення рівня безробіття беруть до уваги: 1) працездатних громадян зареєстрованих у державній службі зайнятості як такі, що шукають роботу, готові та здатні приступити до роботи; 2) працездатне населення у працездатному віці – чоловіки 16-59 рр., жінки 16-54 рр. включно, за винятком непрацездатних інвалідів І і ІІ груп та непрацездатних осіб, які одержують пенсію у зазначеному віці. 

Рівень безробіття = кількість безробітних зареєстрованих у державній службі зайнятості : працездатне населення у працездатному віці Х 100%.    


Безробіття зумовлене станом економіки, тому рівень безробіття можна використовувати як індикатор, що відображає соціально-економічне положення країни. 

У відповідності з дослідженнями американського економіста Артура Оукена, між скороченням темпів зростання економіки й рівнем безробіття існує певний зв’язок. Закон Оукена розкриває істотний зв’язок між ринком продуктів і ринком праці та ще раз нагадує про те, що безробіття є основною проблемою сучасного суспільства.

Закон Оукена ґрунтується на наступних закономірностях:

за умов незмінного рівня безробіття темп зростання реального ВВП, що зумовлюється НТП, нагромадженням капіталу, зростанням населення тощо, становить 3% на рік. Таку тенденцію спостерігали в розвинутих країнах протягом десятиліть наприкінці ХХ ст. та назвали темпом зростання потенційного (природного) ВВП.

Збільшення рівня циклічного безробіття на один відсоток супроводжується зниженням темпу зростання потенційного ВВП на 2 – 2,5%.

Мають місце два наступних способи формалізації закону Оукена:

         Y – Y*    

1)         Y*         =  - β (u – u*)

Y  - фактичний обсяг національного виробництва (ВВП)

Y* - потенційний обсяг національного виробництва (ВВП)

β  - коефіцієнт чутливості ВВП до динаміки циклічного безробіття, він показує, що коли фактичний рівень безробіття перевищує природний рівень на 1% (циклічне безробіття у національній економіці становить 1%), то фактичний ВВП буде нижчим за потенційно можливий ВВП на β% = 2 - 2,5%                              u – фактичний рівень безробіття   


u* - природний рівень безробіття


(u – u*) – циклічний рівень безробіття

2) Вплив динаміки фактичного рівня безробіття на динаміку реального ВВП за два періоди, які порівнюються між собою, визначається:



Y1 – Y0    

              Y0         =  3% – 2,5 (u1 – u0)

Y1 – фактичний обсяг виробництва (ВВП) у поточному році


Y0 – фактичний обсяг виробництва  (ВВП) у попередньому році


u1 –    фактичний рівень безробіття у поточному році


u0  - фактичний  рівень безробіття у попередньому році

Ця формула свідчить, що: а) коли рівень безробіття не зміниться у порівнянні з попереднім роком (u1 = u0) , то темп зростання фактичного (реального) ВВП дорівнюватиме 3%, тобто темпу зростання потенційного ВВП; б) при збільшенні безробіття на 1% у порівнянні з попереднім роком (u1 - u0 = 1%), реальний ВВП скоротиться на 2,5%.


Попит і пропозиція на ринку труда мають певні об’ємні та якісні характеристики, що часто не співпадають. Їх співвідношення характеризує кон’юнктуру ринку труда, що формується під впливом демографічних, соціальних, моральних факторів та специфічних особливостей ринку труда.

8. Національне багатство як складова сукупного економічного потенціалу.
Методологічні підходи до визначення національного багатства. Елементи національного багатства. Матеріальні і нематеріальні елементи національного багатства.

Среди тех, кто внес значительный вклад в определение понятия национального богатства, следует назвать В.Петти, который одним из первых в XVII ст. представил его как сумму накопленных материальных ценностей. В конце XIX в начале XX века представители исторической школы (А.Шторх. 

А.Амон, Р.Лифман. П.Хермберг) признавали богатство только отдельных лиц, оставляя в стороне понятие национального богатства страны. В экономической литературе также часто вспоминается имя французского экономиста Э.Роговского, который в масштабах общества представлял национальное богатство как сумму богатств частных лиц, определенных в действующих ценах (имущество государства, церкви, объекты общественного пользования не учитывались). Современные определения национального богатства (НБ) отличаются тем, что в них рассматривается богатство общества в целом, в частности, в финансовом словаре НБ представлено как "совокупность материальных благ, созданных и накопленных обществом в процессе предыдущего развития, а также природных ресурсов, вовлеченных в хозяйственный оборот".

Следует отметить, что состав национального богатства и методы его

исчисления изменяются со временем и являются различными для разных

стран, в зависимости от критериев включения к нему тех или других элемен-

тов. Так, исторически отправной точкой в процессе исчисления НБ, например, для английского экономиста Р.Гиффена, служила информация о подоходном налоге, другие рассчитывали национальное богатство на основе данных об имуществе, полученное в наследство или в подарок. Впоследствии наиболее распространенным стал метод непрерывной инвентаризации, на основе которого в 40–50 годы XX века американский экономист Р.Голдсмит рассчитал элементы национального богатства в США за 1898–1948, 1905–1950, 1945–1958 годы, английский экономист П.Редферн – Великобритании за 1938–1953годы, российский ученый А.Ванштейн оценил имущества общественного хозяйства в национальном богатстве дореволюционной России. В первой половине XX века национальное богатство определялось как благо, которое можно оценить деньгами. Распространение трактовки национального богатства как совокупности "экономических благ", имеющих цену, и "свободных" благ (в частности, даров природы) нашло отображение и в современных подходах к определению и исчислению национального богатства. Так, на сегодняшний день господствующей является концепция, сложившаяся в процессе разработки ООН международных стандартов национального счетоводства – Системы Национальных Счетов (СНР)5 – где национальное богатство рассматривается в широкой трактовке, как сумма нефинансовых активов страны и ее чистых требований к остальному мир. Согласно этой концепции национальное богатство страны

представляет совокупность ресурсов страны (экономических активов), оп-

ределяющих необходимые условия производства товаров, предоставления

услуг и обеспечения жизни людей. 

Національне багатство – це сума активів, які є власністю домогосподарств, фірм і держави, нагромаджених суспільством за всю історію його існування. Вартісна оцінка національного багатства визначається на початок і кінець року. Вартісне вимірювання цього показника ускладнюється неможливістю оцінити у грошовій формі деякі його складові. 

Національне багатство включає: 

• розвідані та нерозвідані природні ресурси країни (поклади корисних копалин, водні, земельні, лісові ресурси тощо); 

• нагромадженні продукти минулої праці (споруди, будівлі, машини, устаткування, сировина, матеріали, паливо, предмети довгострокового споживання (меблі, холодильники, інша техніка), середньо строкового споживання (одяг, взуття) та поточного споживання (їжа, предмети гігієни); 

• фінансові активи (готівка, інвестиції, банківські вклади, дебіторська заборгованість, цінні папери тощо); 

• нематеріальні активи (авторські права, ноу-хау, патенти, ліцензії, торгові марки, інтелектуальний продукт); 

• нематеріальне багатство, пов’язане з людськими ресурсами (їх науково-технічний, освітній, культурний рівень, а також рівень здоров’я нації, рівень індивідуальної та економічної безпеки тощо). 

Як видно із структури національного багатства, не мають вартісного визначення не розвідані природні ресурси країни та людський ресурс. Вони не знаходять у СНР вартісної оцінки. 

Національне багатство складається з двох частин: матеріальної та нематеріальної. До першої належать: створені людиною матеріальні фонди, що поділяються на основні (засоби праці) та оборотні (предмети праці); основні фонди, що функціонують у соціальній сфері; природні ресурси; до другої - духовні цінності, що знаходяться у розпорядженні суспільства (науково-технічний, освітній, культурний потенціал).

9)  Інститути і соціальна координація дій економічних суб*єктів. Соціальний капітал 

Інститут – ряд правил, що виконують функцію обмежень поводження економічних агентів і упорядковують взаємодію між ними, а також механізми, що забезпечують дотримання даних правил. Інституціональне середовище – сукупність основних політичних, соціальних і юридичних правил, що утворюють базис для виробництва, розподілу і обміну.  Головна роль інститутів: зменшити невизначеність шляхом встановлення постійної (але не обов'язково ефективної) структури людської взаємодії. Неоінституціоналізм стверджує, що будь-яке явище, яке має соціальне значення, є явище інституційно впорядкованого життя. Його не можна описати та причинно пояснити, минаючи інститути.

Господарська система — це своєрідно впорядкована система зв'язку між виробниками матеріальних і нематеріальних благ і послуг та споживачами. Координація цього зв'язку, тобто вирішення що виготовляти, як виготовляти, для кого виготовляти, може здійснюватися двома способами: спонтанним, або стихійним порядком і ієрархією.

Спонтанний порядок — це ринок, який виник природним шляхом, у процесі розвитку людської цивілізації. За умов ринкової системи інформацію щодо наявності товарів, цін на них, щодо смаків споживачів розпорошено. За цих умов інформація, необхідна суб'єктам господарювання, може передаватися лише через механізм коливання цін. Пошук інформації (щодо цін, попиту, пошуку партнерів тощо) потребує великих витрат, які Коуз назвав трансакційними.

Іншим способом одержання інформації про те, що, як і для кого виготовляти, є ієрархія, тобто система, коли з одного центру йде низка наказів і доручень до виконавця (виробника). Ієрархія має місце в будь-якій фірмі, де керівник віддає накази своїм підлеглим. У фірмі робітники не займаються пошуком інформації, вони одержують наказ. Це забезпечує скорочення трансакційних витрат. Таку саму роль виконує й держава. Відтак може скластись враження, що саме ієрархія, тобто централізоване керівництво, ефективніша, бо потребує менших трансакційних витрат.

Насправді це залишається справедливим тільки щодо фірми. Що ж до держави, то вона взагалі не може здійснювати ефективного регулювання всіх економічних процесів. В одному центрі неможливо сконцентрувати всю необхідну інформацію про наявність ресурсів, їх використання, попит, смаки споживачів тощо. Вирішувати  питання «меж ринку та меж державного втручання» слід з позицій економії трансакційних витрат. 

Плюралізм економічних структур необхідний для того, щоб суспільно-економічна формація, як ціле, мала необхідну різнобічність, щоб вона сприяла змінам і долала їх. Якщо таким чином структури одного типу (наприклад, центральне планування) стають домінуючими, виникає необхідність і в інших структурах (наприклад - в ринку, приватному підприємництві), щоб система лишалася працездатною. Якщо ж взяти до уваги, що в економічних системах, поза сумнівом, існує принаймні дві головні координаційні проблеми (мікро- і макро-) стає очевидним: для ефективного управління економікою необхідні хоча б два координаційні механізми - плановий і ринковий"

Здатність до погодженої дії в економічному житті – це головний ресурс, вироблений інституціональною структурою економіки, головний елемент «людського капіталу». У науковій літературі цей елемент людського капіталу одержав назву «соціальний капітал». Соціальний капітал – це сукупність норм, правил і зв'язків усередині суспільства, що дозволяють людям здійснювати колективні дії заради взаємної користі. Відмінність соціального капіталу від інших форм капіталу (фізичній і людського) складається в його невідчутності бо існує тільки у взаєминах індивідів. Але як і фізичний, і людський капітали, соціальний капітал полегшує людську діяльність, тому що якщо в колективі працівників існують надійність і довіра один одному, то такий колектив одержить кращі результати своєї діяльності.

Виходить, соціальний капітал – це здатність людей до взаємодії, до колективній роботі заради досягнення загальної мети. Соціальний капітал не є власністю окремої організації, але він входить у структуру активів організації, використовується нею, зв'язаний з людським капіталом. Він відбиває особливі якості відносин між людьми. Тому соціальний капітал представляє якість соціальних зв'язків суспільства.

Виникле «почуття відповідальності» народжує тягу до облаштованості не тільки свого під'їзду, будинку, двору, кварталу, району, але і країни в цілому, являє собою могутнє джерело соціального капіталу.

Соціальний капітал тісно зв'язаний з громадянським суспільством, вони є продуктом визначеного політичного, правового й інституціонального оточення. Становлення інститутів громадянського суспільства дозволить перейти до системи, де відсутня абсолютна роль держави, вона буде опосередкована громадянським суспільством. А громадянське суспільство – це сфера соціальних відносин, що існують поза і крім держави й економіки. Отже, державний устрій в інституціональному суспільстві припускає триєдність індивіда (громадянина), громадянського співтовариства і держави. 
10) Інституціональні  зміни як складова  частина соціально-економічного  розвитку

Інституціональні зміни – процес трансформації формальних і/або неформальних обмежень, а також відповідних механізмів контролю над їхнім дотриманням. У неоінституціональній економічній теорії інституціональні зміни є однією з основних категорій. Концепція цих змін розвита американським економістом лауреатом Нобелівської премії   Д. Нортом. Іінституціональні зміни - складова частина процесу соціально-економічного розвитку, що виражається в розвитку і зміні соціальних інститутів. Інституціональні перетворення лежать в основі зміни суспільно-економічного устрою і можуть здійснюватися як революційним, так і еволюційним шляхом. Зміни інститутів можуть бути зв'язані зі зміною моделі економічного розвитку, економічної стратегії й економічної політики, здійснюваної в рамках однієї і тієї ж економічної системи. 

Джерела інституціональних змін, за словами Норта, треба шукати в зовнішньому середовищі, нагромадженні досвіду і знань і об'єднанні цих моментів в уявних (ментальних) конструкціях діючих осіб. Навмисні інституціональні зміни - результат дій підприємців, що порівнюють трансакційні витрати перебудови інституціональної структури з її економічним ефектом. Інституціональні перетворення залежать також від взаємодії груп інтересів, що виражаються державою і гілками її влади. Неформалізована система поглядів і цінностей змінюється спонтанно, з різною швидкістю, обумовленою їхнім походженням і характером. Укорінені в традиціях елементи суспільної свідомості змінюються надзвичайно повільно. Норт виділяє два основні джерела інституціональних змін: 1) зрушення у структурі відносних цін  2) ідеологія. Індивідуальні агенти стоять перед вибором: що вигідніше – взаємодія в рамках існуючих «правил гри» чи спрямування частини ресурсів на їх зміну? Тільки якщо очікувані вигоди від змін настільки великі, що здатні окупити витрати переходу до нової інституціональної системи, то вони будуть сприяти її зміні.

Стан інституціональної рівноваги Норт визначає як ситуацію, коли ніхто з агентів не зацікавлений у перебудові діючого набору інститутів (з урахуванням їхніх витрат для сприяння цьому процесу). Але цей стан не завжди є ефективним.

Конкуренція на економічних і політичних ринках не завжди відкидає погані «правила гри». Норт пояснює це дією 3-х факторів: 

1) Складні форми обміну неможливі без участі держави, яка специфікує права власності і забезпечує виконання контрактів. Але маючи монополію на застосування насилля вона має можливість свавільно визначати і перерозподіляти права власності. Держава може сприяти економічному зростанню, виробляючи в обмін на податки важливе суспільне благо – правопорядок, але може вести себе як «хижак», намагаючись максимізувати монопольну ренту – різницю між доходами і видатками державної скарбниці. Досягненню цих цілей можуть відповідати зовсім різні набори інститутів. Держава може бути зацікавленою у підтримці неефективних інститутів. Якщо це збільшує монопольну ренту.

2) Вигоди і витрати від дії інститутів розподіляються нерівномірно. Якщо якісь «правила гри» підривають добробут суспільства, але при цьому ведуть до перерозподілу багатства на користь певної могутньої групи, то вони, не дивлячись ні на що будуть встановлюватись і зберігатись. 

3) Інститутам властива значна економія на масштабах: коли якесь правило встановлено, його можна з мінімальними затратами розповсюджувати на все більшу кількість людей і сфер діяльності. Але створення інститутів передбачає крупні первісні вкладання, що є незворотними. Тому «нові» і «старі» інститути знаходяться у нерівному положенні. «Старий» інститут вільний від витрат, які потрібні при встановленні «нового», тому збереження менш досконалого інституту, з урахуванням витрат по його заміні, виявляється більш бажаним. 

Перехідна економіка – це перехід від однієї системи координації планів економічних агентів до іншої, принципово відмінної від неї. Перехідна економіка характеризується станом інституційних, структурних змін і змін механізму координації в умовах невизначеності і нестабільності. Особливістю перехідної економіки є те, що ні один з механізмів координації намірів господарських суб’єктів не є домінуючим: централізоване планування вже не діє, а ринковий механізм ще не запрацював у повній мірі. Складність полягає у тому, що руйнується ідеологія, цінності сформовані на базі досвіду у суспільстві іншого типу, тобто колишній досвід не може допомогти економічним агентам вирішувати нові проблеми. Тому «залежність від обраного маршруту» є важливим фактором в обмеженні можливостей суспільства змінити ситуацію на краще у короткостроковому періоді. Коротко кажучи: історія має значення

11. Інфрастр-ра нац. ринку: концептуальні підходи до визначення, сутність, рівні.

Дослідження сутності такого економічного явища як ринкова інфраструктура існує в чисельних варіантах вітчизняних та іноземних вчених. При цьому слід зазначити, що концептуальні підходи до визначення сутності інфраструктури істотно різняться, цим створюють розмитість розуміння даної категорії. У галузі дослідження “соціального накладного капіталу” були роботи Д. Кларка, А. Маршала, А. Хіршмана та інших економістів, в роботах яких спостерігається суттєве розширення межі поняття інфраструктури, що охоплює не лише галузі транспорту, зв’язку та матеріально-технічного забезпечення, а й невиробничу галузь, інституціональну інфраструктуру з нотаріатом, органами юстиції, охорони порядку та ін. Згідно з вказаною теорією, інфраструктура охоплює ті основні потужності, без яких функціонування виробництва неможливе, та всі суспільні послуги. В даній концепції відкидається наявність приватних і корпоративних підприємств в галузі послуг. Лише в кінці XX ст., буде проакцентовано увагу на тому, що точка зору більшості економістів виявилася ілюзорною. Ототожнення поняття інфраструктури з капіталом загальногосподарського призначення призвела до того, що до неї поряд з галузями, що складають фундамент національної економіки (транспорт, зв’язок, енергетика) почали додавати такі чинники, як рівень освіти та активності населення, кваліфікованість, досвід тощо. Отже, до поняття інфраструктури стали залучати поряд з її матеріальною частиною “інституціональну інфраструктуру” та “персональну інфраструктуру” (адміністративні органи, кредитно-грошову та фінансову систему, науково-дослідні організації, освіту, охорону здоров’я та ін.). Під інфраструктурою взагалі розуміють комплекс виробничих та невиробничих галузей, що забезпечують умови відтворення. Форми інфраструктури: 1) виробнича інфраструктура (енергетика, транспорт, зв’язок, дороги, канали, мости, порти, аеродроми, водопостачання, каналізація); 2) невиробнича (соціальна) інфраструктура (наука та її обслуговування, освіта, охорона здоров’я, спорт). Ринкова інфраструктура існує на декількох рівнях: глобальному і локальному. Глобальна інфраструктура існує у двох вимірах – світовому і національному – і включає в себе ряд локальних ринкових інфраструктур. Світовий рівень: до складу глобальної ринкової інфраструктури входять в якості елементів як всі локальні (національні) ринкові інфраструктури окремих країн, відносно відокремлені і охоплені юрисдикцією відповідної країни, так і загальносвітові елементи, функціонування яких регламентовано міжнародними договорами і угодами (наприклад, мережа Internet, Міжнародний банк реконструкції і розвитку). національний рівень: національна ринкова інфраструктура, будучи локальною по відношенню до світової, одночасно виступає глобальною у межах відповідної країни.

Таким чином, ринкова інфраструктура це сукупність елементів, що забезпечують безперебійне багаторівневе (на макро- і мікрорівні) функціонування господарчих взаємозв’язків, взаємодію суб’єктів ринкової економіки і регулюючих рух товарно-грошових потоків. 
16. Правова держава і громадянське суспільство. Індекс економічної свободи країни.

Правова держава — це держава, в якій юридичними засобами реально забезпечено максимальне здійснення, охорону і захист основних прав людини. Саме така держава є одним з найвизначніших загальнолюдських політико-юридичних ідеалів.

Принципи правової держави: 1)Принцип пріоритету права 2)Принцип правової захищеності людини і громадянина. 3)Принцип єдності права і закону. 4)Принцип правового розмежування діяльності різних гілок влади.

Громадянське суспільство — це суспільство з розвинутими економічними, культурними, правовими і політичними відносинами між його членами, незалежне від держави, але взаємодіюче з нею. Це суспільство громадян високого соціального, економічного, політичного, культурного і морального статусу, яке творить разом з державою розвинуті правові відносини. 

Правова держава і громадянське суспільство формуються спільно, і процес їхнього творення займає тривалий історичний період.

В умовах розвиненого громадянського суспільства держава: 1) підпорядковує свою діяльність служінню цьому суспільству; 2) забезпечує рівні можливості для всіх людей в усіх сферах їхньої життєдіяльності на засадах соціальної справедливості; 3) не втручається в особисте життя людини; 4) регулює суспільні відносини в межах чинного законодавства; 5) наділяє члена суспільства економічною свободою. 

Традиційним показником якості інстутиційного середовища вважається рівень економічної свободи. Цей показник є інтегральним індексом, що базується на результатах аналізу чинників інстутиційного середовища, які мають найбільший вплив на темпи економічного зростання.

12. Функції інфраструктури національного ринку та її складові елементи.
Інфраструктура у будь-якій соціально-економічній системі – це, перш за все, сукупність елементів, що забезпечують безперебійне функціонування взаємозв’язків об’єктів і суб’єктів даної системи. Інфраструктура, як певна підсистема в іншій системі, покликана: 1)забезпечити функціонування взаємозв’язків між елементами самої системи (основна функція – функція забезпечення взаємозв’язків між елементами системи), 2) регулювати взаємозв’язки між елементами системи, певним чином упорядковувати цю взаємодію (функція регулювання). Продуктом інфраструктури  є  посередницька  послуга.   Послуга – це особливий товар,  що  існує  тільки  в  момент  його  виробництва.   Роблячи різноманітні посередницькі послуги підприємствам і  домашнім  господарствам, заклади інфраструктури виконують функцію забезпечення взаємозв’язків між елементами системи і функцію регулювання цих взаємозв’язків по таким напрямам:

- Доведення товару до безпосереднього споживача.  Інститути  інфрастр-ри    допомагають  товару  знайти  свого   споживача.    Важливо   організ.    виробн. пр-ії, але не менш важливо  забезпечити  її  реалізацію. - Забезпечення  зворотного  зв'язку   між   виробництвом   і   споживанням.    Інфраструктура відчуває на собі вплив як виробника  (пропозиція  товару), так і споживача (попит на нього). - Перерозподіл ресурсів між різноманітними галузями й  усередині  них.   Ця функція  забезпечується  як  через  переорієнтування  на   випуск   нової продукції, так і через обслуговування  ринку  цінних  паперів.   Мінливий курс акцій призводить до переміщення капіталів з однієї  галузі  в  іншу.- Акумуляція  тимчасово  вільних  коштів,  регулювання  грошового   обігу. Банківські   заклади   інфраструктури   ринку,    зайняті    кредитним підприємництвом,  здійснюють  мобілізацію  вільних  коштів  населення   і підприємств.   У  результаті  формується   ринок   грошей,   розширюються інвестиційні можлив. підпр.,  пришвидшується  товарообмін.

Прийнято розрізнювати інфраструктуру трьох ринків: товарного, фінансового і ринку труда. Для забезпечення нормального режиму функціонування ринку необхідні певні підсистеми, служби, підприємства, які опосередковують ринкові угоди. Так, на ринках товарів і послуг розповсюджені товарні біржі, численні фірми, що займаються посередницькою діяльністю, маркетингові, консалтингові, аудиторські організації. На фінансових ринках широко представлені валютні, фондові біржі, брокерські фірми, інвестиційні компанії, банки, страхові організації. Для обслуговування ресурсних ринків існують сировинні біржі. Інфраструктура ринку труда включає в себе біржі труда, служби зайнятості і перепідготовки кадрів, регулювання міграції робочої сили і т.д. Розглядаючи зміст ринкової инфраструктури, можна виділити 4 взаємопроникаючі складові: інституціональну, інформаційну, нормообразуючу й ментальну, які у своїй сукупності характеризують як внутрішній зміст ринкової інфраструктури, так і її зовнішнє вираження. Ринкова інфраструктура виступає як інституционалізована трансакція, тому із цього випливає, що першим її елементом є відповідні інститути, у яких утворюються трансакції. Їх можна розділити на 2 групи – 1) інститути загального призначення; 2) спеціальні інститути. Діяльність інститутів загального призначення орієнтовані на переважну взаємодію або з товарними, або з грошовими потоками. Товарні потоки й потоки послуг циркулюють як між виробниками, так і між виробниками й споживачами. До числа основних загальних інститутів ринкової інфраструктури відносяться: дороги, порти, аеродроми; вантажний і пасажирський транспорт, склади, підприємства зв'язку; житлово-комунальне господарство. З певною часткою умовності до інститутів загального характеру можна віднести підприємства, що випускають засоби зв’язку і встаткування для складів, портів і т.п. Інститути спеціального характеру представлені як приватними структурами, – серед яких провідну роль відіграють товарні біржі і торговельна мережа, що включає підприємства оптової й роздрібної торгівлі, – так і державою в особі митних органів і інших регулюючих і контролюючих інстанцій. Товарна біржа – комерційне підприємство, регулярно функціонуючий  ринок однорідних товарів з певними характеристиками. Вона є організаційною формою ринку, на якому відбуваються  вільна  торгівля товарами та послугами, цінними паперами, валютою, наймання  робочої  сили  і формування ринкових цін і курсів відповідних активів  на  основі  фактичного співвідношення попиту й пропозиції. У суч. економ.  л-рі  товарна  біржа 1)економічна  категорія,  що  відображає  складову  частину  ринку, специфікою якого  є  особлива  оптова  форма  торгівлі  товарами  з  певними характеристиками: масовість, стандартність,  взаємозамінюваність.  2)це господарське об'єднання продавців з метою створення умов для торгівлі. Грошові потоки проходять через відповідні фінансово-кредитні інститути, які існують тільки в ринковій економіці. Із приватних інститутів ключову роль відіграють банки як універсальні інститути грошового ринку. Розвиненим елементом сучасної ринкової інфраструктури є небанківські фінансово-кредитні інститути, що носять більшою мірою не універсальний, а спеціалізований характер. Серед них виділяються страхові компанії й пенсійні фонди, діяльність яких сприяє оптимізації розвитку ринкової економіки завдяки зменшенню ризику підприємницької діяльності. У підсистемі фондового ринку виділяються фондові біржі й фінансові посередники – торговці цінними паперами, інвестиційні фонди й компанії, трастові компанії (довірчі товариства), а також депозитарії, реєстратори й т.п. Держава в цій частині ринкової інфраструктури представлена центральним банком і податковими службами. Другим елементом інфраструктури ринку є інформаційна складова – інформаційні мережі й потоки, а також інститути, що забезпечують її існування як єдиного цілого. Інформаційна складова виконує важливу роль – вона забезпечує зв'язок між ринковою інфраструктурою із зовнішнім середовищем, яким для неї виступає вся інша частина економічної системи.3-й елемент  інфраструктури – нормообразуючий (законодавство), що регулює функціонування ринкової економіки й регламентує нормоутворенням як діяльність інститутів ринкової інфраструктури, так і поведінку господарюючих суб’єктів. 

4 елемент ринкової інфрастр-ри ринку – ментальний, представляє собою рівень ринкового мислення й поведінки населення, його готовність додержуватися правил і закономірностей ф-вання ринку. Це той самий суб'єктивн. елемент ринкової інфраструктури, ігнорування якого приводить до небажаних наслідків для ринкових перетво-

рень в перехідних економічних системах. Інфраструктура також використовується при макроекономічному регулюванні: за її допомогою держава здійснює антиінфляційні заходи, політику зайнятості. Протидіє циклічним коливанням економіки. Розвиток сучасної інфраструктури ринку в національній економіці сприяє забезпеченню стабільності рівня цін і зайнятості, економічному зростанню, розвитку конкурентного середовища, створенню умов для успішної інтеграції національної економіки у світове господарство. 

13. Особливості інфраструктури фінансового ринку і ринку труда та проблеми її розвитку.
Фінансовий ринок (ФР) – це система економічних та правових відносин, пов’язаних із купівлею-продажем або випуском та обігом фінансових активів. ФР забезпечує взаємо-дію осіб, які потребують інвестицій і хочуть залучити фінан-сові ресурси, з тими особами, в яких є вільні фінансові ресур-си, накопичуються заощадження, що можуть бути використа-ні для інвестицій. Суб’єктами цього ринку є: 1) держава; 2) особи, які бажають передати в користування  вільні фінансові ресурси;  3) особи, які бажають взяти у користування  вільні фінансові ресурси; 4) фінансові посередники, які забезпечують перерозподіл фінансових ресурсів серед учасників ринку. Осіб, які інвестують кошти в діяльність інших суб’єктів ринку купуючи певні фінансові активи, називають інвесторами та власниками фінансових активів  - акцій, облігацій, депозитів. Осіб, які залучають вільні фінансові ресурси через випуск і продаж інвесторам фінансових активів, називають емітента-ми таких активів. На кредитному ринку фігурують кредитори і позичальники. Держава регулює ФР, виступає на ньому по-зичальником, а іноді виступає й інвестором, здійснюючи фі-нансову підтримку певних суб’єктів господарювання. Інсти-тути позафінансової сфери – промислові та сільськогоспо-дарські підприємства, корпорації, установи, організації можуть бути інвесторами або емітентами. Населення виконує роль інвестора, купуючи цінні папери, чи позичальника креди-тів. Професійні учасники ФР – фінансові інститути та інститути інфраструктури. Фінансові інститути – комер-ційні, інвестиційні та ощадні банки, ощадні та кредитні асо-ціації, кредитні спілки, інвестиційні та страхові компанії, пен-сійні фонди. Фінансові інститути займаються торгівлею фіна-нсовими активами за свій рахунок або від імені клієнтів, допо-могою у створенні і розміщенні на ринку нових фін. активів, консультаціями по інвестиціям, управлінням чужими актива-ми.Інститути інфраструктури – 1) біржі та позабіржові системи, 2) клірингові центри (кліринг – залік взаємних вимог та зобов’язань), 3) депозитарії (надають послуги щодо збері-гання цінних паперів, обслуговування операцій на рахунках цінних паперів), 3) реєстратори (суб’єкти підприємницької діяльності, які ведуть реєстр власників іменних цінних папе-рів), 4) інформаційні агентства, 5) рейтингові агентства. Іно-земні учасники ринку – міжнародні організації, іноземні уряди, корпорації, фінансові інститути, фізичні особи. Вони висту-пають інвесторами або емітентами. Фондовий ринок – це система економічних та правових відносин, пов’язаних із випуском та обігом цінних паперів. Розрізнюють 2 види ринку цінних паперів: первинний і вторинний. Відомі дві організацій-ні форми ринку цінних паперів: фондова біржа і позабіржовий ринок. Фондова біржа  – певним чином організований ринок, на якому власники цінних паперів здійснюють за допомогою членів біржі (посередників) угоди купівлі-продажу. Оборот цінних паперів на фондовій біржі характеризується такими рисами: 1) для купівлі-продажу цінних паперів використову-ється єдиний центр – фондова біржа;  2) оборот цінних паперів здійснюється на основі аукціону; 3)операції реєструються по правилам біржі; 4)реалізацією цінних паперів займаються по-середники (маклери, брокери). Позабіржовий оборот цінних паперів має такі ознаки: 1)нема єдиного торгового центру; 2) купівля-продаж відбувається не на основі аукціону, а через брокерські контори, угоди укладаються за допомогою теле-фонних переговорів і спеціальних комп’ютерних систем. Можна назвати такі функції фондової біржі:дає можливість фірмам збільшувати власний і позичений капітали за допомо-гою випуску цінних паперів;забезпечує взаємодію продавців та покупців цінних паперів;здійснює перелив капіталів з однієї сфери діяльності в іншу;сприяє стабілізації цін, врівноважую-чи попит на цінні папери та їх пропозицію; розміщує державні цінні папери, сприяючи управлінню внутрішнім державним боргом. Особливості фондового ринку України: обслугову-вання процесів розподілу і перерозподілу корпоративної влас-ності не є ефективним і характеризується низькою ринковою капіталізацією, недостатньою прозорістю та ліквідністю. Основний обсяг угод з цінними паперами укладається поза межами організованого ринку. Такий стан ринку не заохочує вітчизняних та іноземних інвесторів до вкладання коштів в цінні папери українських емітентів.  Україні потрібен ліквід-ний, надійний, прозорий та ефективно працюючий фондовий ринок, який забезпечить реалізацію національних інтересів та сприятиме зміцненню її економічного суверенітету. Страхо-вий ринок – надає страхові послуги і забезпечує надходження довгострокових інвестицій в економіку держави. Страхування захищає господарюючих суб’єктів від потенційних ризиків, від впливу можливих негативних факторів (природних, кон’юнктурних).Важливою складовою ринкової інфраструк-тури є інститути функціонування ринку труда. Від їхнього розвитку безпосередньо залежить вирішення однієї з ключо-вих макроекономічних проблем – забезпечення повної зайня-тості. Механізм функціонування цього сектора ринкової інфраструктури орієнтована на створення всього комплексу умов для розвитку людини, включаючи системи охорони здо-ров’я, соціального забезпечення, освіти, культури – як приват-ні, так і державні. Ринок труда – система економічних відно-син, що виникають між його суб’єктами в процесі руху робо-чої сили в її товарній формі, виражають попит на робочу силу та її пропозицію. Суб’єктами цих відносин є приватні підпри-ємці чи їхні асоціації, наймані робітники та їхні асоціації, дер-жава. Біржа труда – елемент ринкової інфраструктури, орга-нізація, що спеціалізується на посередництві між робітниками і підприємцями з метою купівлі-продажу робочої сили. Не лік-відуючи безробіття у цілому, біржі труда дозволяють упоряд-кувати найом підприємствами робочої сили і скоротити грома-дянам час пошуку роботи. В залежності від форм власн. виді-ляють такі основні види бірж труда: державні і суспільні, приватні; філантропічні. Окрім працевлаштування без робіт-них, біржі труда звичайно надають послуги особам, які бажа-ють змінити місце роботи, вивчають попит і пропозицію робо-чої сили, збирають і розповсюджують інформацію про рівень зайнятості у розрізі професій і територій. В компетенцію біржі труда входить також професійна орієнтація молоді, направлення молодих людей на курси для придбання професії. Важливе місце також займає організація перепідготовки і працевлаштування інвалі-дів. Поряд з біржами труда існують приватні агентства, що є посе-редниками в галузі праці, а також посередницькі бюро при профспілках, молодіжних, релігійних організаціях та ін.

14. Державне управління економікою: сутність, функції, напрями. 

Теоретичні концепції ролі держави в економіці мають багате історичне підґрунтя. Думка, що для найповнішого задоволення суспільних потреб необхідний сильний уряд, отримала найбільш широке визнання в ХVІІ – ХVІІІ століттях у поглядах прихильників школи меркантилістів. Вони обстоювали необхідність активних дій уряду для розвитку промисловості й торгівлі. 

Пізніше ідеї А. Сміта також мали значний вплив на державу. Переважаючою стала думка щодо обмеження ролі уряду. Економіка керується “невидимою рукою”, що спрямовує її до виробництва необхідного найбільш якісного товару. Найвизначнішими економістами ХІХ століття була оприлюднена доктрина, відома як “laissez-faire” – “дозволяйте робити (чого хочуть)”, яка не визнавала втручання уряду у справи приватного сектора. Вільна конкуренція вважалася найкращим засобом захисту інтересів суспільства. Але не всі мислителі того часу були прихильниками цих поглядів. Карл Маркс, Сісмонді, Роберт Оуен захищали провідну роль держави в контролі над засобами виробництва. Аналізуючи ринкові невдачі за період від Великої депресії (30-ті роки ХХ ст..) до початку 60-х років, економісти та політики, як зазначає Дж. Е. Стігліц, стикнулися з тим, “що економіка вільного ринку, навіть найбагатшого у світі, виявилася неспроможною задовольнити деякі основні потреби суспільства. У результаті практика взаємодії держави й економіки окреслила два типи теоретичних систем. Перший – держава – “нічний сторож”, вимушена необхідність, пов’язана з потребами підтримки сприятливих умов для розвитку приватної економіки і стабільності громадянського суспільства. Другий – держава – основа керованого розвитку системи вільного підприємництва, трансформатор системи “експропріаторів” у цивілізовану ринкову систему.

Державне регулювання економіки - це система заходів для здійснення підтримуючої, компенсаційної та регулюючої діяльності держави, спрямованої на створення  умов ефективного функціонування ринку та вирішення складних соціально-економічних проблем розвитку національної економіки і всього суспільства. 

До числа таких функцій відносять:

1) утворення правової основи 2) усунення або зменшення вад ринкового саморегулювання 3) здійснення крупних структурних зрушень в економіці, обумовлених НТР, і стимулювання економічного зростання  4) соціальний захист населення 5) вирішення екологічних проблем

Основні напрямки державного макроекономічного регулювання:

1)Формування правової бази для ефективного функціонування економіки. 2)Управління державним сектором. 3)Фінансово-бюджетне та грошово-кредитне регулювання. 4)Макроекономічне прогнозування та планування. 5)Регулювання структурної перебудови економіки. 6)Регулювання науково-технічних та інноваційних процесів.  7)Регулювання зовнішньоекономічної діяльності. 8)Регулювання природоохоронної діяльності.
15. Демократія, економічна свобода та економічний порядок.

Демократія (від грец. demos – народ і kratos – влада) – організація та функціонування державної влади на засадах справедливості, рівності, стабільності й загального добробуту. Ознакою демократії (тобто влади народу) є, далі, визнання права всіх громадян на участь у формуванні органів державної влади, контроль за їхньою діяльністю, вплив на прийняття спільних для всіх рішень на засадах загального, рівного виборчого права і здійснення цього права у процедурах виборів, референдумів тощо. Ознаками демократичних порядків вважаються переважне право більшості при прийнятті рішень, чітке визначення порядку проведення політичних процедур та суспільних заходів за допомоги регламентів, забезпечення свободи слова, засобів масової інформації, зборів, демонстрацій, громадських об’єднань тощо. Неолібералізм (від лат. lіber- свободний) - термін, що позначає сучасні модифікації зв'язаного з іменами Локка, Монтеск'є, Сміта, Мілля й ін. лібералізму 17-19 вв., котрий обґрунтовував ідею волі і самодостатності особистості, волі ініціативи, конкуренції, торгівлі, волі від втручання держави в економічне, соціальне і приватне життя. 
Серед соціально-економічних устроїв можна виділити, дві форми соціально-економічного "порядку": порядок, заснований на жорсткому державному адмініструванні щодо економічної діяльності, і порядок, заснований на певній комбінації різних форм регулювання з боку держави з наданням пріоритету в економічній діяльності господарюючим суб'єктам. Для першого типу, тобто "соціалістичного порядку", характерне здійснення державою адміністративного регулювання усіх господарчих процесів: держава діє по відношенню до своїх економічних агентів як зовнішня сила (найчастіше через законодавчі акти, директивне планування, методами державного примусу тощо). Цей тип порядку називають "централізованою, командно-адміністративною економікою".

 Хайєк вважає, що саме "спонтанний" ринковий механізм через систему цін, зміни співвідношень попиту і пропозиції, рекламу та інші засоби, систематично інформує усіх агентів соціально-економічної системи про те, що, де, як і коли виробляти, купувати й продавати, і, тим самим, забезпечує координацію дій учасників ринку. Отже, окрім іншого, ринок він розглядає як своєрідний інформаційний механізм, що забезпечує отримання не випадкового, а системного знання про "соціальну економіку", без якого неможлива ефективна господарча діяльність. Другий тип - "соціально-економічний порядок" у державах т.зв. "соціальної ринкової економіки", до яких відносять більшість розвинених країн Західної Європи. Прибічники "соціальної ринкової економіки" особливої уваги надають соціальній сфері як провідній складовій "соціально-економічного порядку". Сучасна держава, на їхню думку, перебирає на себе такі життєво важливі функції, як гарантії прав власності, виплати заробітної плати на належному рівні, пенсійні виплати і медичне забезпечення, додержання суворих правил найму і звільнення з роботи, захист усіх верств населення від свавілля ринку і стихії невпорядкованості, захист прав материнства й дитинства, всебічна допомога молоді і захист прав людей похилого віку. "соціальної ринкової економіки", а в конкретному національному втіленні являє собою безліч неповторних соціально-економічних "порядків" з їх особливостями - історичними, економічними, психологічними, природними, ментальними, релігійними та іншими.

17. Сутність та різновиди структури національної економіки.
Можливості економічного розвитку визначаються структурою економіки. Національна економіка має певну структуру, тобто представляє собою складну сукупність елементів або підсистем. Якій притаманні ознаки цілісності та взаємозв’язків між ними.

Види структурних характеристик національної економіки:

Відтворювальна структура – співвідношення складових відтворення у процесі виробництва, розподілу, обміну і споживання матеріальних благ і послуг. Вона відображає ділення складових частин національного продукту за їхнім функціональним призначенням (засоби виробництва, що виробляються у І підрозділі, і предмети споживання, що виробляються у ІІ підрозділі) та їхнім кінцевим використанням (фонд відшкодування, накопичення і споживання). Відтворювальна структура характеризується співвідношенням окремих компонентів валового випуску за вартістю (фондів заміщення, споживання і нагромадження) та за матеріально-речовим складом (засобами виробництва і предметами споживання).

Територіальна (регіональна) структура – співвідношення економічних регіонів та інших територіальних утворень у виробництві ВВП, яке відображає територіальне розміщення продуктивних сил. Регіональна структура характеризує співвідношення випуску по окремих адміністративно-економічних районах. Технологічна структура – співвідношення між технологічними укладами (використати матеріал з другого питання). Зовнішньоекономічна структура – структура експортно-імпортних відносин різних галузей та територіальних утворень національної економіки із зарубіжними країнами. Галузева структура – співвідношення (пропорції) між підгалузями, галузями та групами галузей (міжгалузевими комплексами) у виробництві ВВП. Галузева структура економіки характеризує співвідношення валових випусків окремих галузей, великих народногосподарських комплексів і визначається часткою кожної галузі у загальному валовому випуску.

Критеріальні ознаки розвинутості національної економіки: 
1) пропорційність у розвитку галузей економіки – ступінь наближеності структури суспільного продукту (сукупної пропозиції) до структури суспільних  потреб (сукупного попиту);  2) прогресивність, що характеризується питомою вагою у ВВП продукції новітніх галузей та виробництв, що сприяють прискоренню НТП; 3) соціальна спрямованість, що визначається питомою вагою у ВВП предметів споживання та послуг, що надаються населенню;  4) ефективність – віддача від одиниці витрат при виробництві ВВП; 5) екологічність, що обчислюється часткою ВВП, виробленого без порушень екологічних норм і вимог; 6) економічна незалежність та безпека, для якої є характерною інноваційна самодостатність та відносна незалежність провідних відтворювальних контурів від зовнішнього попиту й імпортованих ресурсно-товарних потоків, насамперед, за рахунок диференціації зовнішніх сегментів збуту та ресурсних джерел.

Наведені внутрішні показники якості у поєднанні з характеристиками використання природно-ресурсного потенціалу країни набувають підсумкового зовнішнього вираження у конкурентоспроможності національної економіки – здатності вітчизняної продукції перемагати у боротьбі за споживача на внутрішньому та зовнішньому ринках внаслідок оптимізації співвідношення «якість – сервіс – ціна» порівняно із зарубіжними аналогами або її природно-ресурсної чи інноваційної унікальності. І, як наслідок, визначають місце національної економіки у світовому господарстві.

18. Проблеми структурних змін в економіці кінця ХХ і початку ХХІ століття.
У промисловості України домінують третій і четвертий технологічні уклади. Їх частка у промисловому виробництві становить 95%. Основу цих укладів складають металургійна, хімічна, легка промисловість, паливно-енергетичний комплекс, більшість галузей машинобудування. Частка п'ятого і шостого технологічних укладів не перевищує 5%. Основою цих укладів є електронна промисловість, обчислювальна, волоконно-оптична техніка, програмне забезпечення, телекомунікації, роботобудування, інформаційні послуги, біотехнології.

У розвинутих країнах домінує п’ятий уклад, який характеризується бурхливим розвитком мікроелектроніки, телекомунікацій, гнучкої автоматизації, створенням широкої номенклатури конструкційних матеріалів, пріоритетністю авіаперевезень, використанням природного газу. Елементи цього укладу почали створюватися в Укр. в межах ВПК ще за радянських часів, однак не виважена конверсія призупинила його становлення.

Шостий уклад вже опановується розвинутими країнами і стане головним уже у першій третині ХХІ ст. – розвиток систем штучного інтелекту, біо- і космотехнологій, інтегрованих швидкісних транспортних систем, безпечної ядерної енергетики). Для Укр. він ще перебуває лише на рівні наукових пошуків і незначних практичних втілень.

П’ятий і шостий технологічні уклади характерні для переходу суспільства від індустріальної стадії економічного розвитку до постіндустріальної. Постіндустріальну стадію часто називають інформаційною економікою, а точніше назвати інтелектуально-інформаційною економікою, бо в загальній масі інформації визначальну роль відіграють нові знання, які створюються не в сфері інформації, а в сфері фундаментальної та прикладної науки, вони втілюють інтелектуальні і творчі здібності авторів наукових досліджень. У сфері науки розробляються і матеріально-речові елементи сучасних інформаційних систем.

Розвиваються принципово нові, інформаційно-комп’ютерні, технології, які спричинили “стиснення” світового простору, бо багаторазово прискорили доведення інформації будь-якої складності до широкого кола користувачів, різко інтенсифікувати процес наукових досліджень і конструкторських розробок, і тому перетворилися у найважливіший фактор НТП. Так звана “нова економіка” має ядро – принципово нову галузь промисловості, ІТ-індустрію (індустрію інформаційно-комп’ютерних технологій і комунікацій). Крім того до “нової економіки” відносять деякі інші високотехнологічні галузі, де активно використовуються інформац-комп’ютерні технології: розробку і виробництво обладнання для науково-дослідних центрів, АСУ виробничими процесами, нових ефективних ліків і складної медичної техніки, електронних систем для транспорту, банків, бірж, а також високоточної зброї та біотехнології, електронну комерцію тощо. 

В Укр ІТ-індустрія практично відсутня (вона представлена лише складанням не найкращих комп’ютерів з імпортних комплектуючих, в тому числі мікропроцесорів). 

Теорія модернізації; стратегія “наздоганяючої модернізації”.

Розробка теорії економічного розвитку в ХХ ст.. привела вчених до розуміння того, що суттю цього процесу є модернізація, тобто зміна старих способів розв’язання суспільством своїх завдань новими, ефективнішими.

Теорія модернізації ґрунтується на тому, що в певний історичний період раніше менш економічно розвинуті країни можуть почати інтенсивний розвиток своєї економіки, форсуючи зміну технологічного устрою. Такий шлях розвитку проходили післявоєнна Франція, Німеччина, Японія, проходять нині Південна Корея, Китай, країни Східної Європи.

Стратегія доганяючої модернізації полягає у концентрації наявних резервів виробництва на розвитку тих напрямів, що визначають вектор розвитку виробництва при активному впливі на ці процеси з боку суспільства і держави з метою прискорення природного процесу модернізації. Важливо зазначити, що в усіх випадках вдало проведеної доганяючої модернізації присутня інвестиційна і фінансова допомога інших розвинутих країн, які значною мірою допомагають у реалізації резервів, що є в країні - як фінансових, так і людських, соціокультурних, наукових тощо. В цьому і полягає, наприклад, значення плану Маршалла для післявоєнних Німеччини та Японії, великих іноземних інвестицій у промисловість Південної Кореї і Китаю.

Таким чином, світове співтовариство немовби включає ту чи іншу країну в своє товарне і фінансове виробництво. Таке включення є вигідним для обох сторін, оскільки звичайно має на увазі збільшення у менш розвинутих країнах виробництва в секторах, що належать до вищих технологічних укладів, на базі імпорту трудомістких і потокових технологій або сировини та комплектуючих.

Високі технології (що відбивають найпередовіший на даний момент рівень розвитку науки і техніки), як правило, країнам-реципієнтам не передаються. У міру форсованого розвитку попередніх укладів і утворення на цій базі вільного капіталу ці країни починають інвестувати свій, уже національний капітал у розвиток нових укладів.

Розробка основних наукомістких технологій, які значною мірою визначають напрям і темпи розвитку нового світового технологічного укладу, зосереджена у невеликому колі країн - країнах технологічного ядра. У період формування і переходу до п’ятого технологічного укладу такими країнами були США, Англія, Японія, Франція і Німеччина, що утворили ядро світового технологічного розвитку.

В інших розвинутих країнах, що утворюють немовби перше коло держав технологічного розвитку, здійснюється впровадження технологій, розроблених розвинутішими країнами з урахуванням кінцевого продукту і технологічних вимог країн ядра. У цих країнах (Італія, Швеція, Канада, Голандія) виробляється як продукція для власного кінцевого споживання, так і комплектуючі для наукомістких галузей країн технологічного ядра.

До другого кола технологічного розвитку належать країни, що розвиваються, які в рамках міжнародного поділу праці розв’язують завдання поставок сировини і матеріалів. А також організовують масове виробництво.

Таким чином, країни технологічного ядра, а також країни першого кола немовби «скидають» своє масове виробництво в країни другого кола, що розвиваються, передаючи технології такого виробництва (в міру їх старіння) в інші держави, де їх використання є прибутковішим і ефективнішим завдяки нижчій оплаті праці,  меншим податкам і менш жорстким соціальним і екологічним нормам. Таке «скидання» сприяє підвищенню науково-технічного потенціалу менш розвинутих країн, перетворюючись в один з найактивніших елементів процесу міжнародного поділу праці.

Цей процес не можна розглядати лише з чисто технократичних позицій. Модернізація як основний зміст процесу економічного розвитку включає в себе:

Технологічну модернізацію, пов’язану із зміною того набору способів, за допомогою яких певна країна головним чином розв’язує проблему забезпечення себе необхідними благами і ресурсами.

Соціальну модернізацію, що передбачає зміни професійної, соціальної і освітньої структури суспільства у відповідь на вимоги, які предявляються технологічною модернізацією.

Інституціональну модернізацію, пов’язану із зміною економічних та правових механізмів регулювання господарського життя суспільства, виходячи з вимог, що предявляються технологічною і соціальною модернізацією.

Політичну модернізацію, спрямовану на створення в країні сприятливих умов для здійснення інституціональної модернізації і підтримки суспільного консенсусу як умови для здійснення інституціональної модернізації і підтримки суспільного консенсусу як умови безперервного і поступального розвитку.

Морально-етичну і культурну модернізацію, що забезпечує виховання суспільної свідомості і формування культурно-освітнього рівня населення, адекватного вимогам усіх інших різновидів модернізації.

Для успішного розвитку країни необхідний гармонійний розвиток усіх названих типів модернізації.

Теорія «трьох секторів економіки». Основи цієї теорії заклав Колін Кларк у книзі «Умови економічного прогресу» (1940).  Автори цієї теорії висунули гіпотезу, згідно з якою в ході історичного розвитку відбувається послідовний перехід від суспільства з переважанням в економіці первинного сектора, в основному сільського господарства, до індустріального (вторинний сектор) і потім до суспільства з домінуванням третинного сектора – послуг.

Довгострокова динаміка народногосподарських секторів у загальному плані характеризується такими тенденціями. У початковий період індустріалізації країни 80% населення зайнято у сільському господарстві. 10% - в обробних виробничих галузях (промисловості і будівництві) і 10% - у секторі послуг. У ході індустріалізації зростає частка зайнятих у вторинному секторі за рахунок зменшення частки первинного доти, доки не досягає певної межі (приблизно 50%) загальної чисельності зайнятого населення. У цей період також збільшується частка третинного сектора. На наступному етапі розвитку починає зменшуватися частка вторинного сектора і прогресує третинний сектор, внаслідок чого його частка підвищується. У секторі послуг на кінцевому етапі його розвитку має бути зайнято 80% усього економічно активного населення, тоді як на частку первинного і вторинного секторів має припадати по 10% зайнятих. 

Теорія трьох секторів не ідеальна. Однак досвід підтверджує її дієвість. Розвиток світової економіки супроводжується послідовними структурними змінами, що виявляються в збільшенні та зменшенні частки окремих сеторів економіки. Слід підкреслити, що збільшення та зменшення частки окремих секторів економіки, як правило, визначають за часткою зайнятих у цій сфері і не враховують протилежну ситуацію з часткою кожного сектору у створенні ВВП (промисловість має більшу частку, ніж сфера послуг). 
19. Теоретичні передумови програмування і прогнозування національної економіки. 
Високорозвинена ринкова економіка —  це  оптимальне  поєднання  засад, притаманних товарному виробництву (конкуренція, попит і пропозиція,  вільне ціноутворення),  та   цілеспрямованої   політики   державного   регулювання економічних процесів. 

Головна мета державного  втручання  в  економічний  розвиток  — забезпечення безперервності процесу відтворення національного  господарства як єдиного цілого, досягнення економічної ефективності  на  макрорівні,  її реалізація  здійснюється  через  свідоме  визначення   суспільних   потреб, можливостей і шляхів їхнього задоволення.

Виконуючи економічні функції, держава  встановлює «правила гри» в національній економіці, ухвалює  закони,  забезпечуючи право власності і контракти; сприяє забезпеченню  ефективності,  справедливості,  макроекономічному зростанню і стабільності.

Уряди  роблять  спроби  виправити  невдачі  ринку,   щоб   забезпечити ефективність  економіки.  Державні  програми   забезпечення   справедливості використовують податки і  видатки  для  перерозподілу  доходів  щодо  певних груп. Уряди  покладаються  на  податки,  видатки  та  регулювання  грошового обігу, щоб сприяти макроекономічному зростанню та  стабільності,  зменшувати безробіття  та   інфляцію,   водночас   стимулюючи   економічне   зростання.

Необхідно  зазначити,  що  система  заходів  державного   регулювання була запропонована  Дж. М. Кейнсом». Неокейнсіанці 50-х –  60-х  років (А. Хансен, Ст. Чейз, П. Самуельсон та інші ) обґрунтували висновок про  те, що державне регулювання ринкової економіки  має  передбачити  довгострокові, перспективні  цілі:  прискорення  НТП  і  структурної  перебудови  народного господарства,   підвищення   темпів   економічного   зростання,    створення найсприятливіших умов для ринкової конкуренції, завоювання нових позицій  на світових  ринках,  усунення  надмірної  диференціації  доходів,  підтримання соціального  миру  і,  в  кінцевому  підсумку, забезпечення  на  цій   основі високого рівня та якості життя переважної частини населення, тобто надання ринковій економіці соціально  орієнтованого  характеру. Саме такі цілі домінують у системі сучасного державного регулювання  ринкової  економіки  у розвинутих країнах Заходу і Сходу.

У  фокусі  довгострокової  макроекономічної  політики перебувають  два завдання: швидке  економічне  зростання  і  висока  продуктивність  праці.  Економічне зростання   визначає   зростання   національного   обсягу   виробництва,   а продуктивність праці впливає на обсяг виробництва на одиницю  ресурсів,  або ефективність застосування ресурсів.

В усіх  передових  країнах  панує  змішана  економіка,  в  якій  ринок визначає більшість індивідуальних цін і  кількість  товарів, водночас  уряд управляє  економікою  через  програми  оподаткування,  видатки і  регулювання грошового обігу. 

В макроекономічній політиці держави велике значення мають проблеми пропорційності, стабільності і збалансованості національної економіки. 

Пропорції – це стійкі співвідношення між двома показниками, які простежуємо протягом низки років.

Для виробництва це національно-виробничі пропорції: пропорції між виробництвом засобів виробництва і виробництва предметів споживання; пропорції між галузями та сферами національної економіки. 
Для розподілу: національно-розподільчі пропорції, що характеризують співвідношення структури використання продукції – норма нагромадження в НД (що зумовлює певне співвідношення фонду нагромадження і споживання); співвідношення зростання продуктивності й оплати праці (необхідна умова збалансованості попиту і пропозиції, вона відображає первинний розподіл НД на необхідний і додатковий продукт). Стадії споживання і нагромадження теж мають певні пропорції: у споживанні зростає частка товарів тривалого терміну використання й призначених для задоволення культурних потреб населення; у нагромадженні простежується тенденція до зростання частки активної частини в основних фондах.

Збалансованість національної економіки – це такий стан економіки, за якого народногосподарські пропорції перебувають в оптимальному до потреб і технологій співвідношенні і рівновазі. При цьому треба розрізняти два аспекти збалансованості економіки: матеріально-речовий і вартісний.

Матеріально-речова збалансованість економіки – забезпеченість виробництва і соціальної сфери матеріальними ресурсами. Допомагає в цьому індикативне планування (індикативні показники розподілу майбутньої продукції виробниками, які здійснюватимуть виробництво згідно з параметрами індикативного плану) чи регулювання.

Вартісний аспект збалансованості – відповідність пропозиції платоспроможному попитові (доходи і ціни – інструменти ринкового регулювання збалансованості); співвідношення доходів і видатків державного бюджету. Чим вища питома вага коштів, які з’являються внаслідок реального обігу товарів і послуг, тим простіше забезпечити узгодженість матеріально-речового і вартісного аспектів збалансованості. 

Критерії збалансованості і стабільності. Абсолютно збалансована і стабільна економічна система являє собою чисту абстракцію, оскільки це припускає не лише повну непорушність (нерухомість) самої системи та її складових елементів, але й ізоляцію від економічних впливів ззовні. Можна говорити лише про національну економічну систему з порівняно високою мірою збалансованості і стабільності. Це характерно для розвинутих країн завдяки постійному прогнозуванню і регулюванню.

Ознака раціональної збалансованості і стабільності національної економічної системи – її динамічність.

Виробничі критерії національно-економічної збалансованості і стабільності: 1)Відсутність абсолютної монополії окремих груп виробників, переважання конкуренції у відносинах виробництва, боротьба за якість продукції і за споживача. 2)Прискорення оновлення основних виробничих фондів і технологій, середній термін оновлення фондів 4-6 років, прискорення руху оборотних коштів, вилучення частини оборотних коштів і використання їх для оновлення продукції і підвищення її якості. 3)Раціоналізація розміщення продуктивних сил, удосконалення структури виробництва з урахуванням вимог ринку, потреб споживачів. 4)Стабільність темпів зростання обсягів виробництва, розширення номенклатури та асортименту виробів, відносне зменшення затрат на виробництво одиниці продукції і послуг. 5)Перевищення темпів зростання продуктивності праці над темпами зростання зарплати не менш ніж на 3-5%; зростання ролі стимулів до продуктивності праці та ефективності виробництва. 6)Зростання розміру НД завдяки зростанню фондовіддачі основних фондів і підвищення продуктивності праці виробників та зниження затрат на його створення. 7)Збільшення кількості робочих місць, зниження плинності робочих кадрів, яка не перевищує 3-4%, поліпшення виробничих умов, системи управління виробництвом, виробничої інфраструктури, структури і кваліфікації робочої сили.

Ринкові критерії національно-економічної збалансованості і стабільності: 

Ринок засобів виробництва:1-Ділова активність виробників і споживачів засобів виробництва, бірж матеріальних ресурсів. 2-Активний пошук продавців і покупців, зростання можливостей реалізувати свої економічні інтереси. 3-Збільшення пропозиції нових, більш ефективних видів техніки і технології, а також кількості взаємовигідних угод між виробниками і споживачами засобів виробництва.

Ринок споживчий: 1-Поява на ринку широкого асортименту продовольчих і непродовольчих товарів; зростання доступності товарів різного асортименту і цін на них для широких верств населення. 2-Досягнення 3-4% допустимих відхилень попиту і пропозиції в той чи інший бік.

Ринок фінансовий: 1-Збереження відносно стабільного курсу валют, цінних паперів. 2-Активізація діяльності банківських і кредитних установ, фондових бірж. 3-Збільшення можливості надання короткострокових і довгострокових кредитів, зниження процентних ставок за кредити, підвищення кредитоспроможності виробників, надійності щодо вчасного повернення кредиту.

Ринок праці: 1-Зростання попиту на робочу силу, особливо на висококваліфіковану, спроможну швидко адаптуватися на виробництві, працюючу  високопродуктивно. 2-Досягнення нормального рівня безробіття, який не перевищує 5-6% кількості економічно активного працездатного населення.

Ринкові ціни: 1-Коливання цін на ринку засобів виробництва і на споживчому ринку в межах 2-3%, що не потребує спеціальних координаційних, регулювальних заходів, оскільки збалансованість забезпечується конкуренцією виробничих і посередницьких організацій. 2-Відсутність процесів гіперінфляції (розміри інфляції незначні і суттєвих змін у розбалансованість не вносять). 3-Згортання діяльності спекулянтів, представників “тіньової” економіки або звуження сфери їхньої діяльності до незначних масштабів.

Соціальні критерії національно-економічної збалансованості і стабільності: 1-Поліпшення співвідношення використання національного доходу на фонд нагромадження і споживання, збільшення першого з них, зростання розмірів коштів на житло і соціально-культурне будівництво. 2-Незначні коливання в державному бюджеті в бік позитивного і негативного сальдо; виділення в структурі використання бюджету основної частини на вдосконалення розвитку державних виробничих і обслуговувальних підприємств, на підтримку приватного підприємництва і фермерства, фінансування соціально-культурної сфери, науки, освіти та охорони здоров’я, дещо меншої частини – на оборону і управління. 3-Поліпшення пенсійного, стипендіального забезпечення, утримання шкільних установ, підвищення розмірів дотації малозабезпеченим, будинкам сиріт і престарілих, інвалідам, а також виділення коштів на охорону природи, впорядкування території. 4-Зниження зовнішньої і внутрішньої заборгованості країни до мінімуму, тобто до того рівня, який не загрожує розбалансованості та дестабілізації національно-економічної системи.

20. Програмування національної економіки.
Об'єктивна необхідність програмування  Не зумовлена такими факторами:  1) наявністю потреби в глибоких і відносно швидких структурних перетвореннях НЕ 2)недостатньою ефективністю ринкових механізмів 

Сутність програмування в системі державного регулювання еко​номіки полягає: 1- в аналізі стану національної економіки і складанні узагальненого прогнозу на майбутнє; 2-визначенні найраціональнішого з позицій держави варіанта роз​витку НЕ; 3- розробці і реалізації заходів щодо досягнення поставлених цілей.

Програмування — це процес орієнтації економіки з боку держави через регулярний і комплексний вплив на її структуру відповідно до варіанта соціально-економічного розвитку в рамках рин​кового механізму.

Макр-чне програмування — це розробка комплексних програм розвитку національної економіки або її секторів.

Класифікація макр. програм:

I. За часом: 1короткострокові (1—2 роки);  2середньострокові (до 5 років); 3довгострокові (10—25 років).

II.За характером (масштабом):  1загальногосподарські—охоплюють проблеми національної економіки в цілому; 2програми обмеженого характеру (розвитку окремих галузей)

III. За цілями: 1кон'юнктурні—регулювання економічних процесів шляхом маніпулювання господарською кон'юнктурою; 2структурні — зміна співвідношень між різними галузями, сферами національної економіки. 

IV. За об'єктами:1економічні(фінансові, виробничі, зовнішньоекономічні); 2соціальні (зайнятість, доходи, освіта, медицина тощо); 

 науково-технічні; 3 екологічні; 4 регіональні. 

Типові блоки національної  програми: 1)аналітичний(концепція рограми); 2) цільовий (побудова "дерева цілей"); 3) програмних завдань і заходів;   4)зведений(фінансово-економічний): основні показники програми; обсяги ресурсів) для реалізації програми; 5)організаційно-економічний: організаційні форми, методи і порядок управління програмою; економічний механізм реалізації програми

Засоби реалізації державних планів і програм: 1-державний контракт і державне замовлення; 2-державна підтримка у просуванні товару на зовнішній ринок; 3- пільгове оподаткування;  4- пільгове кредитування; 5- цінові пільги; 6-інститут соціального партнерства 7- державне страхування; 8- гарантування ринків збуту; 9- розробка спеціальних прогнозів; 10-державне фінансування наукових досліджень;

Державні програми, як правило, не е обов'язковими не лише для звичайних агентів економіки а й для самих державних органів управління.Виняток становлять державні цільові комплексні програми.

Комплексно-цільова народногосподарська програма — це дирек​тивний, адресний плановий документ, в якому визначений за ресурсами, виконавцями та строками здійснення комплекс екон., техніко-економ.,науково-дослідних,організаційно-госп. Заходів

За змістом цільові комплексні програми поділяються на: 1-соціально-економічні програми, спрямовані на вирішення проблем розвитку і удосконалення способу життя, підвищення матеріального і культурного рівня життя населення, перетворення виробничих і соціальних умов праці, поліпшення умов відпочинку; 2-виробничі програми, орієнтовані на збільшення виробництва пев​них видів продукції (і послуг), розвиток нових видів виробництва, підвищення якісних характеристик продукції, підвищення ефективності використання ресурсів; 3-науково-технічні програми, націлені на розвиток наукових досліджень, вирішення проблем розробки і впровадження в практику нових видів техніки і технології; 4-екологічні програми; 5-регіональні програми, націлені на господарське освоєння нових районів, перетворення економіки сформованих регіонів країни, форму​вання територіально-виробничих комплексів.

Основні пріоритети розвитку національної економіки :1) модернізація виробництва; 2)підвищення конкурентоспроможності вітчизняних товарів; 3) зміна структури економіки; 4)конверсія військового виробництва; 5)вирівнювання торговельно-платіжного балансу;  6)скорочення безробіття; 7)впровадження новітніх технологій; 8) стримання інфляції;  9)соціальний захист населення;   10)розвиток соціальної інфраструктури (освіта, наука, культура охорона здоров’я);  11)зміцнення національної валюти;  12) комплексний, раціональний розвиток територій тощо.

ВРУ схвалено такі пріоритетні напрями, що вимагають програмного вирішення: здоров'я людини; охорона навколишнього середовища; продовольство; наукомісткі технології(якість);ресурсозбереження;інформатика;автоматизація та приладобудування; 
21. Прогнозування національної економіки.
Прогноз—науково обґрунтоване судження, що дає випереджаючу інформацію про розвиток об'єкта у майбутньому; науково обґрунтоване передбачення можливого стану об'єкта у майбутньому, можливих шляхів і строків його досягнення.

 Макроекономічне прогнозування — виявлення та аналіз закономірностей і тенденцій розвитку національної економіки, передбачення змін у ньому і створення наукової бази для економічної політики та державного регулювання економіки. 

Роль макроекономічного прогнозування виявляється через його функції. При цьому реалізуються такі завдання: 1)теоретико-пізнавальне: вивчення та аналіз розвитку НЕ, передбачення змін у майбутньому; 2) практичне — можливість прийняття на основі інформації про розвиток об'єкта рішень щодо вдосконалення управління і господарювання.

Основні функції макр-ого прогнозування:  1—науковий аналіз розвитку національної економіки; 2— оцінка об'єкта прогнозування на основі вибраних альтернатив; 3- підготовка рекомендацій для урядових структур для ухвалення оптимальних рішень; 4- оцінка можливих наслідків прийнятих рішень.

Науковий аналіз соці-економ та наук-техн процесів і тенденцій розвитку НЕ передбачає з'ясування вихідного рівня і найсуттєвіших проблем та факторів, виявлення тенденцій і закономірностей, що визначатимуть подальший її розвиток.

Етапи наукового аналізу об'єкта прогнозування:  1.Ретроспекція — дослідження історії розвитку об'єкта прогнозування для забезпечення його систематизованого опису: 2.Діагноз — визначення нинішнього стану об'єкта прогнозування  аналіз об'єкта прогнозування, що становить основу прогнозної моделі; розробка моделі прогнозування;  3.Проспекція — розробка самого прогнозу, синтез; оцінка повноти інформації, уточнення; коригування прогнозної моделі відповідно до нової інформації, що надходить. 
 Основні принципи макр-ого прогнозування: 1) наукової обґрунтованості;    2) системності;  3)адекватності; 4)багатоваріантності 5)цілеспрямованості;  6) рентабельності (ефективності). Принцип наукової обґрунтованості передбачає, що прогнозування базується на системних знаннях про закономірності розвитку НЕ враховує реалії екон., політ. і соц.. життя країни Принцип системності розглядає національну економіку, з одного боку, як єдиний об'єкт, а з іншого — як сукупність самостійних напрямків (блоків) прогнозування. 
Принцип адекватності означає, що прогноз як теоретична модель має достатньо повно і точно відображати реальні процеси національної економіки. Принцип багатоваріантності передбачає розробку не одного, а кількох варіантів майбутнього розвитку НЕ оскільки хоч її розвиток і детермінований конкретними умовами чи певними закономірностями, але відбувається за різними траєкторіями

Способи прогнозування: 1-експертний— шляхом опитування спеціалістів стосовно об'єкта прогнозування; 2-екстраполяції—збирання інформації про розвиток об'єкта у минулому і перенесення закономірностей цього розвитку на майбутнє; 

моделювання—дослідження, що базується на побудові моделей об'єкта відповідно до очікуваних змін у його стані. 

Класифікація прогнозів:
 1.За масштабом: мікропрогноз (окремого підприємства, галузевий); макропрогноз(НЕ);суперпрогноз 

 2.За часом:оперативний  короткостроковий середньостроковий довгостроковий

3. За об'єктом: природних ресурсів, трудових ресурсів,інвестицій, науково-технічний,соціальний, зайнятості,доходів, зовнішньоекономічний тощо.

4.За функціональною ознакою: пошуковий, нормативний. 

22. Економічне зростання, його індикатори та чинники.
Економічне зростання означає збільшення обсягу виробництва товарів та послуг, і, відповідно, рівня їхнього споживання, що вимірюється величиною зростання: 1) реального ВНП (або реальних ВВП, ЧНП, НД); 2) реальних ВНП, ВВП,ЧНП, НД на душу населення.

Економічне зростання вимірюється річними темпами приросту цих показників у %:

Темп приросту реал. ВВП 2007         =     ВВП2007 – ВВП2006      ×   100%    

ВВП2006

Темп росту реального ВВП протягом року підраховується за формулою:

Темп росту  реал. ВВП 2007      =     ВВП2007          ×   100%    

ВВП2006

Індикатори економ. зростання:

-Виробничі –зміни у загальних обсягах нац.. продукту у реальному вираженні, обсягах промислового вир-цтва, с х  виробництва, зміни у чисельності працівників і продуктивності праці.

Інвестиційні–загальний обсяг капіталовкладень, у тому числі приватні і державні КВ, які зростають у пріоритетних виробництвах і галузях економіки.

-Ринково-споживчі –обсяг роздрібного товарообороту, реальні доходи населення, споживчий попит, рівень споживчих витрат населення і держави, роздрібні ціни. За економічного зростання ціни підвищуються не швидше від інших показників.

-Зовнішньоекономічні –обсяг експорту та імпорту, динаміка цих показників характеризує конкурентоспроможність національної економіки на світових ринках. Позитивне для економічного зростання – переважання експорту над імпортом та позитивне сальдо торговельного і платіжного балансів.

-Індикатори сталого розвитку на основі інноваційної моделі розвитку, що властиві країнам Євросоюзу, та покладені в систему критеріїв, розроблених Європейською Радою як передумови членства країн в Євросоюзі:індекс розвитку людського потенціалу (ІРЛП);загальний індекс конкурентоспроможності зростання (ІКЗ  

Фактори(чинники)економічного зростання: Кількість і якість природних ресурсів. кількість і якість трудових ресурсів. Обсяг і якість капіталу 

Технології виробництва. Ці 4 фактори стосуються пропозиції товарів і послуг. Фактор попиту – зростання рівня сукупних видатків. Фактор розподілу – ефективний розподіл ресурсів для отримання максимальної кількості товарів і послуг, необхідних для задоволення суспільних потреб.  Фактор регулювання економіки – якість “правил гри” в економіці, що визначає держава.

Розрізнюють екстенсивний і інтенсивний типи розширеного відтворення чи економічного зростання.

Екстенсивний тип розширеного відтворення означає зростання виробництва за рахунок залучення додаткових трудових, матеріальних, природних ресурсів при незмінному рівні якості речового і особистого факторів виробництва. 

Інтенсивний тип розширеного виробництва означає зростання виробництва за рахунок кращого використання ресурсів, що вже використовувались, і якісного вдосконалення факторів виробництва на основі досягнень НТР. 

Економічне зростання сприяє підвищенню сусп. добробуту, але  важко оцінити всі аспекти наприклад, збільшення вільного часу, рівень освіти і охорони здоров’я, сер. тривалість життя в країні, задоволеність працею та стан природи.Складові соц.. добробуту пов’язані з задоволенням мат, соц. і духовних потреб людей. Рівень сусп.. добробуту в країні оцінюють за допомогою реальних ВВП, ВНП, НД на душу населення – якщо ці показники зростають, то зростає й соціальний добробут в країні. б. Економічне зростання сприяє зменшенню безробіття, зростанню державного бюджету, вирішенню проблеми бідності в певній країні. Основою нової якості екон. зростання є НТП.Само по собі включення фактору науково-технічного прогресу збагачує виробничу функцію і підвищує її практичне значення. Мінуси економ. розвитку: 1Забруднення оточуючого середовища  2Відсутність гарантій, та людську цінності. 

Плюси 1- Рівень життя. 2Економ.  зростання і природне середовище 3Позаекономічні міркування. 

Державна екон. Політика ДЕП може сприяти економ. зростанню, якщо вона створює сприятливе й стабільне економі. середовище, знижує ризики для підприємницької діяльності  стимулює інвестиції в економіку. 

Найбільш типова мета ДЕП- економ. зростання. Це загальна кінцева мета для кожної НЕі нац.. економ. політики в ринковій та перехідній до ринку економіці. Вона конкретизується в обсягах виробництва реального ВНП, рівні життя населення країни. Заходи економ. політики, що спрямовані на досягнення цієї мети, мають активізувати найважливіші фактори економічного зростання, серед яких – інвестиції капіталу, реструктуризація економіки, ефективна зайнятість, зростання продуктивності праці, достатній платоспроможний попит населення тощо.

23. Конкурентоспроможність національної економіки та її показники.
Основи теорії міжнародної торгівлі були розроблені класиками політекономії – А. Смітом і Д. Рікардо.Перший розвинув теорію абс. переваг, другий – теорію відносних переваг. Абсолютна перевага країни у вир-тцві певного продукту означає, що вона здатна виробляти більшу кількість даного продукту з визначеного обсягу ресурсів, при наявному рівні технології. у порівнянні з конкурентами.Країни спец-ться на виробництві, перш за все, тих продуктів по яким мають абсолютну перевагу.За теорією абсолютних переваг А. Сміта, кожна країна повинна спеціалізуватись на виробництві продукції, у випуску якої вона має абсолютні переваги 

Країна має порівняльну перевагу у виробництві певного продукту, коли вона виробляє його з меншою альтернативною вартістю, ніж потенційний торговий партнер. Ця порівняльна перевага базується на співставленні удільних витрат у виробництві якоїсь пари товарів, що виробляються у двох країнах, котрі є потенційними торговими партнерами і зіставляють вигоди переключення ресурсів з виробництва того продукту, вироблення якого альтернативно дорожче (у порівнянні з його ввозом), ніж другого продукту, з точки зору витрачених на одиницю продукції ресурсів. За теорією порівняльних переваг Д. Рікардо, кожна країна повинна спеціалізуватись на виробництві тієї продукції у випуску якої вона має порівняльні переваги(менші порівняльні витрати).Конкурентоспроможність-зумовлене економ, соці, політ факторами стале положення країни, регіону або товаровиробника на вн і зовн. ринках,їхню здатність протистояти міжнародній конкуренції на власному ринку і на ринках інших країн.

Конк-ст Не у вузькому сенсі розглядається як «сума» показників міжнародної конкурентоспроможності національних експортерів У широкому тлумаченні, конкурентоспроможність країни – це її здатність створити внутрішні й зовнішні умови, що забезпечують можливість вітчизняному бізнесу виробляти товари й послуги, що успішно витримують випробування на міжнародних ринках, а населенню – постійно підвищувати доходи і якість життя. Таким чином, конкурентоспроможність країни трактується, фактично, як її здатність забезпечити стабільний економічне зростання. Конкурентоспроможність національної економіки оцінюють за допомогою певних критеріїв. Зокрема, використовують: Давоський Індекс конкурентоспроможності економічного росту – ІКЕР (розраховує Всесвітній економічний форум, Давос – Швейцарія) – вимірює здатність економіки досягти і підтримувати стабільне економічне зростання у середньо - і довгостроковій перспективі, він базується на трьох складових – макроекономічне середовище, якість суспільних інститутів, використання нових технологій.  Лозаннський рейтинг конкурентоспроможності країн, він враховує чотири основні групи факторів конкурентоспроможності (розраховує Міжнародний інститут розвитку менеджменту - International Institute for Management Development (IMD), Лозанна – Швейцарія);  – 1) макроекономічна динаміка; 2) ефективність управління країною; 3) ефективність бізнес-сектора; 4) розвинутість інфраструктури. Детальніше - дивись електронні матеріали (Г.А.)

Індикатори сталого розвитку на основі інноваційної моделі розвитку, що властиві країнам Євросоюзу, та покладені в систему критеріїв (копенгагенські критерії), розроблених Європейською Радою як передумови членства країн в Євросоюзі: індекс розвитку людського потенціалу (ІРЛП); загальний індекс конкурентоспроможності росту (ІКР або GCI); індекс технологічних досягнень (ІТД); показник створеного ВВП на одиницю спожитої енергії у доларах США (з урахуванням ПКС) на 1 кг нафтового еквівалента)..
24. Проблеми і форми інтеграції економіки країни у світове господарство.
Проблеми і форми інтеграції економіки країни у світове господарство: міжнародна економічна інтеграція: сутність, напрями. Етапи міжнародної інтеграції. Інституціональні форми інтеграції національної економіки у світове господарство. 

Міжнародна економічна інтеграція є вищим рівнем розвитку міжнародних економічних відносин, це взаємопереплетіння національних процесів відтворення, засноване на поділі праці між національними господарствами, встановленні між ними стійких зв’язків і взаємодії в різних формах. Інтеграція - це особливий етап у процесі інтернаціоналізації господарського життя, що веде до створення нової якості – цілісності відособленого господарського комплексу декількох держав (однорідний господарський механізм).

Об’єктивною основою інтеграції є високий рівень міжнародного поділу праці та інтернаціоналізація виробництва. Головні учасники і організатори інтеграційного процесу: 1) держави; 2) ТНК; 3) партії; 4) громадські організації.

Важливими напрямами сучасної інтеграції є:

розвиток подетальної та технологічної спеціалізації, кооперації і комбінування виробничо-технологічних процесів;

усуненні адміністративних і економічних бар’єрів, які перешкоджають вільному руху товарів, капіталів, робочої сили в межах регіону;

узгодження і проведення спільної економічної, валютно-фінансової, науково-технічної і соціальної політики;

формування регіональних господарських комплексів із спільною виробничою інфраструктурою та інститутами наддержавного і міждержавного регулювання (інституціональні структури).

У світовій практиці відомо декілька послідовних етапів інтеграції і відповідних видів інтеграційних об’єднань. Це – зона вільної торгівлі, митний союз, платіжний союз, спільний ринок, економічний союз.

Зона вільної торгівлі передбачає скасування торгових обмежень і мит між країнами-учасницями. В митному союзі відносно третіх країн встановлюється єдине зовнішньоторговельне мито і єдина зовнішньоторговельна політика. В платіжному союзі забезпечується взаємна конвертованість валют і використання єдиної розрахункової грошової одиниці. Спільний ринок передбачає свободу переміщення товарів, праці і капіталу, узгодження економічної політики. В економічному союзі проводиться загальна економічна і валютно-фінансова політика, створюються наддержавні органи управління.

Здатність національних економік до взаємної інтеграції визначається їх структурною взаємодоповнюваністю. Чим вищий рівень розвитку країни, тим більше можливостей для її участі в міжнародному поділі праці та інтеграції. Тому розвинуті країни більш схильні до інтеграції одна з одною, ніж ті, що розвиваються.

Інституціональні форми інтеграції національної економіки у світове господарство:

Підпорядкування національної економіки міжнародним стандартам у формальних інститутах – офіційних «правилах гри» в сфері економіки і права, що визначаються СОТ (Світова організація торгівлі), певними інтеграційними утвореннями (зона вільної торгівлі, митний союз, платіжний союз, спільний ринок, економічний союз); в умовах повної економічної інтеграції – підпорядкування інститутам наддержавного і міждержавного регулювання, єдина економічна політика і, як наслідок, уніфікація законодавчої бази (загальна податкова система, єдине трудове законодавство, наявність єдиних стандартів тощо).

Регіональні інтеграційні процеси у міжнародній економіці мають низку позитивних наслідків. По-перше, створюється можливість вирішити проблеми торговельної політики. Інтеграційні об’єднання дають змогу створити більш стабільне і передбачуване середовище для взаємної торгівлі та взаємодії у рамках таких інституцій, як Світова організація торгівлі. По-друге, з’являються передумови використання переваг економії масштабу. Це досягається завдяки розширенню ринку, зменшенню трансакційних витрат тощо. По-третє, виникає обмін досвідом структурної перебудови економіки в трансформаційні періоди. Більш розвинені країни залучають сусідні країни до здійснення глибоких економічних реформ. По-четверте, стає можливою підтримка молодих галузей виробництва, оскільки інтеграційні об’єднання є водночас і широким регіональним ринком, на якому можуть знайти попит товари цих галузей. 

Процес регіональної і міжрегіональної інтеграції, що посилюється, свідчить про нову якість світового господарства – глобалізовану економіку. Головними суб’єктами процесу глобалізації, що створюють інституціональну систему світової економіки, виступають національні господарства, міжнародні і регіональні організації, транснаціональні корпорації і банки.

Інституціональні перетворення міжнародних економічних відносин  визначались багатьма факторами, найважливішими серед яких є перебудова соціально-економічної структури, масова приватизація, створення фінансової інфраструктури, виникнення і розвиток фінансових ринків, лібералізація зовнішньоекономічних зв’язків. Відомі вчені-інституціоналісти Г. Саймон, М. Спенс та     О. Вільямсон вважають, що в основі цих інституціональних перетворень  лежить конкуренція. 
Перехід України до нових форм господарювання і прийняття відповідного законодавства відкриває можливості використання нових форм міжнародного співробітництва держав: Україна повинна ширше використовувати такі інститути, як зони вільної торгівлі, єдиний митний і економічний простір, а також співробітництво в інвестиційній сфері, як передумови повноцінної регіональної інтеграції. 

Найважливішою передумовою повноцінної інтеграції України у світове господарство, реалізації національних інтересів є суттєве підвищення конкурентоспроможності вітчизняної економіки.

6. Теорія соціально-ринкової економіки та її практичне використання.
Головну причину розбіжностей у стратегіях повоєнної відбудови економік Німеччини, Італії та Франції слід шукати у наслідках другої світової війни. 

Незважаючи на статус Німеччини як переможеної країни, економічна відбудова у Західній Німеччині проходила під впливом концепції соціального ринкового господарства (СРГ), що органічно поєднувала традиційні суспільні цінності та ідею вільного ринку. 

Ця концепцiя що скоординувала приватну і державну економічні стратегії у напрямі економічної відбудови, утворилася як синтез ордолiбералiзму (В. Ойкен) та неолiбералiзму (Ф. Хайек). З ордолiбералiзму було узято положення про важливу роль держави в охоронi економiчного та соцiального порядкiв, а з неолiбералiзму - визнання важливості саморегулювання ринку та розвитку ринкового середовища за пiдтримки державою рамкових умов. 

Ключовим елементом концепцiї СРГ є поняття господарського порядку як сукупності форм, де розгортаються економічні стратегії держави та економічних суб'єктів. 

За Ойкеном, до традиційних принципів господарського порядку (окрім підтримки приватної власності, свободи укладення угод та економічної відповідальності підприємців) входять тісний взаємозв'язок усіх економічних важелів, постійність економічної політики, підтримання стабільності економічних показників. Фактично, відповідно до прийнятої у даній роботі термінології роль держави, за концепцією СРГ, полягає саме у забезпеченні стабільності економічної системи. 

А. Мюллер-Армак, теоретик СРГ, вважав основними елементами економiчної стратегії держави забезпечення створення на пiдприємствi такого соцiального порядку, що сприятиме позитивній мотивації як робітників, так і підприємців. 

Слід зазначити, що повоєнна вiдбудова в країнах Західної Європи вiдбувалася пiд значним впливом плану Маршалла. Цей план є одним з наочних прикладів вдалого поєднання процесів відбудови мотиваційної системи та перерозподілу коштів на відновлення матеріальної бази промисловості. 

Німецька модель (або неоліберальна модель, соціальне ринкове господарство) - сформувалася після другої світової війни на основі перетворення мілітаризованої, монополізованої, централізовано-керованої економіки. Риси моделі: відмова від жорсткого адміністративного регулювання, демілітаризація економіки та її структурна перебудова на основі пріоритетності соціально значимої продукції, невтручання держави в економіку у формі макроекономічного регулювання (неокласична школа економічної теорії, зокрема, монетаризм). Ця модель орієнтується на підтримку відтворення умов вільної конкуренції, зростання ринку шляхом збільшення кількості господарських одиниць і поглиблення поділу праці на основі структурної перебудови економіки. Німецькій моделі властиві такі принципи: ринок для всіх, добробут для всіх. Розвиток економіки супроводжується зростанням доходів більшості суб'єктів ринку і купівельної спроможності грошової одиниці.

У цій моделі найбільш важливими засобами впливу держави на економіку є кредитно-грошова і фінансова політика. Вплив на рівень цін, структуру попиту і пропозиції здійснюється через підтримку, за допомогою зміни величини процента, оптимального співвідношення між розміром сукупного позичкового капіталу і розміром капіталу, зайнятого в промисловості та торгівлі. Всіляко заохочується експорт як джерело надходження іноземної валюти й імпорт, що сприяє насиченню внутрішнього ринку і підвищенню купівельної спроможності марки (зараз вже «євро»).

У німецькій моделі велика увага приділяється узгодженню інтересів усіх суб'єктів економічних відносин. Так, обсяги податків і державного бюджету погоджуються із зростанням економіки. Держава відбирає ту частину доходів, що не може бути ефективно реалізована на ринку без «перегріву» кон'юнктури і посилення інфляційного тиску.   Державна політика прибутків і зайнятості передбачає стимулювання підприємців та найманих робітників, що сприяють зростанню ринка (включаючи його експортну частину), прогресивним структурним зсувам в економіці. Збільшення доходів населення сполучається з підвищенням купівельної спроможності грошей на основі зростання продуктивності праці й насичення внутрішнього ринку. Ведеться систематична боротьба проти надмірної диференціації рівня доходів як чинника обмеження ринку.
