Правила подготовки деловой игры по подготовке и презентации бизнес-плана:
1. Каждая из групп выбирает сферу деятельности в которой хотела бы открыть предприятие и согласовывает с преподавателем.

2. Изучаются методические рекомендации, которые отправлены по электронной почте, дополнительные материалы Интернета, учебных пособий.

3. Распределяются обязанности в группе, обязательное условие – участие каждого студента группы в разработке бизнес-плана. Если кто-либо из студентов не выполняет свою часть работы, он не зарабатывает баллы.

4. бизнес-план должен быть представлен в документальном виде (печатном) и как 15-минутная презентация с целью убедить инвестора вложить деньги именно в ваш проект. 

5. В презентации могут быть использованы наглядные пособия, образцы продукции, слоганы, плакаты, мультимедийные средства и т.д.

6. В презентации тоже должен участвовать каждый участник группы, необходимо быть готовыми ответить на вопросы инвесторов относительно тех или иных частей и нь.ансов проекта. Поэтому ВСЕ УЧАСТНИКИ ГРУППЫ ДОЛЖНЫ ПРОЧЕСТЬ ВЕСЬ БИЗНЕС-ПЛАН (а не только свой раздел) и свободно ориентироваться в нем.

7. Не смотря на то, что структура бизнес-плана может быть различной, обязательно должны быть рассчитаны денежные потоки (базирующиеся на реальных ценах) и рассчитаны период окупаемости, индекс рентабельности, чистая приведенная стоимость и сделаны выводы. 

8. Так как Вы маркетологи, ожидаю от вас серьезного анализа конкурентной среды проекта, рисков и стратегии продвижения  товара или услуги на рынок.

9. Деловая игра оценивается максимально в 12 баллов. Студент получает то количество балов, которое соответствует уровню подготовки и знанию проекта, а также качеству выполнения своей части работы.

