                           Экспортное возмещение НДС.

            Определено статьей № 8 «Закона о НДС» в редакции от 08.07.2000 года

     Экспортное возмещение НДС – это часть суммы превышения налогового кредита над налоговыми обязательствами отчетного месяца, которая зачисляется на текущий счет предприятия в течении 30 календарных дней после предоставления «Расчета экспортного возмещения». 

      Расчет экспортного возмещения подается в налоговую инспекцию вместе с декларацией за соответствующий период и вместе с такими документами:

1) ГТД, подтверждающий факт вывоза (экспорта) товаров за пределы таможенной территории Украины;

2) для товаров, работ, услуг, приобретенных на таможенной территории Украины: копиями платежных поручений или других платежных документов, которые подтверждают оплату денежными средствами, заверенные банком;

3) при вывозе (экспорте) товаров, предварительно ввезенных на таможенную территорию Украины: ввозными ГТД;

4) оригинал пятого основного листа (экземпляр для декларанта) ГТД формы МД-2 (МД-3) с соответствующей записью таможенного органа, заверенный гербовой печатью таможенного органа;

«Задекларированные в настоящей ГТД товары вывезены за пределы таможенной территории Украины в полном объеме» и указывается дата фактического вывоза;

5) таможня делает отметку на пятом листе ГТД после обращения в таможню субъекта ВЭД с соответствующим заявлением. Заявление рассматривается таможней в течении 5 дней, а потом уже оформляется пятый лист ГТД.

     Сумма экспортного возмещения определяется как часть сумм НДС, включенных в состав налогового кредита отчетного периода и фактически уплаченных поставщиками с первого числа отчетного месяца по день предоставления экспортного расчета экспортного возмещения включительно. Она пропорциональная объема экспортных операций отчетного периода к общему объему налогооблагаемых операций отчетного периода, включая налогообложение при импорте (объемы принимаются в расчет без учета НДС).   

                                                      ФОРМУЛА РАСЧЕТА

                              (здесь с 01.01.04 стоит сумма 
                             полученной валютной выручки)

                               ↑     

Сумма                 Объем экспортных операций  ____  Объем экспортных бартерных
экспортного        отчетного периода                             операций отчетного периода                                 
возмещения   =   ________________________________________________________    Х  НК  оплач. отч.

отчетного                                                                                                                                             периода 

период                        Объем налогооблагаемых операций отчетного периода   
где:

объем экспортных операций отчетного периода (строка 2.1 раздела I  Декларации отчетного периода);

объем экспортных бартерных операций отчетного периода (строка 2.1.1 Декларации отчетного периода);
объем налогооблагаемых операций отчетного периода – общий объем налогооблагаемых операций по продаже товаров, работ, услуг отчетного периода, включая налогообложение при импорте (сумма строк 1, 2.1, 2.2, 4, 6, 7 раздела I Декларации, строк 12.1, 12.3, 13.2.1, 13.2.2 раздела II Декларации отчетного периода);

НК оплач. отч. периода – часть налогового кредита отчетного периода, оплаченная поставщикам денежными средствами с первого числа отчетного месяца до даты представления расчета экспортного возмещения включительно, включая НДС, уплаченный при растаможивании и выданный в отчетном периоде налоговый вексель.
      Схема определения права плательщика на получение экспортного возмещения:

                               НАЛОГОВАЯ ДЕКЛАРАЦИЯ ЗА ОТЧЕТНЫЙ ПЕРИОД
	      НЕТ
	                                                         ↓ДА

	
	1. Заполнена  строка 23.1 (определенная отрицательная разница между  

налоговыми обязательствами и налоговым кредитом) 

	      НЕТ
	

	
	                                                         ↓ДА

	
	2.Осуществились экспортные операции (заполнена строка 2.1 Декларации)

	      НЕТ
	

	
	                                                         ↓ДА

	
	3. Экспортные операции осуществились по денежным расчетам

	      НЕТ
	

	
	                                                         ↓ДА

	
	4. Осуществлены расчеты с поставщиками (с первого числа отчетного месяца

по дату предоставления расчета)

	
	

	
	5. Получена выручка                     ↓    Рассчитывается сумма экспортного

                                                                возмещения          


 Расчет суммы 

экспортного возмещения

не производится 
                                                             ОБЩЕПИТ.

Нормативный документ: приказ Минэкономики № 219 от 24 июля 2002 года.

        Предприятие общественного питания – это предприятие, предназначенное для производства кулинарной продукции, мучных кондитерских и булочных изделий, их продажа и (или) устройства потребления.

        Предприятия общепита по типам и специализации подразделяются на: фабрики-кухни, фабрики заготовочные, рестораны, бары, кафе, столовые, закусочные, буфеты, другие специализированные предприятия, отдельные закусочные цехи, магазины (отделы) кулинарии, открытые летние площадки, киоски и другие объекты.

        Рестораны и бары по материально-техническому оснащению, уровню обслуживания и номенклатуре предоставленных услуг делятся на классы «люкс», «высший», «первый».
        Кафе, столовые, закусочные, буфеты – на классы не подразделяются. 
        Требования к предприятиям общепита определены в следующих основных характеристиках:

1) архитектурно-планировочное решение;

2) оснащение предприятия оборудованием, мебелью, посудой, столовыми предметами, бельем;

3) ассортимент реализуемой продукции, ее разнообразие и сложность приготовления;

4) квалификация персонала, методы обслуживания;

5) качество обслуживания (этика общения, эстетика и прочее).

        В предприятиях питания себестоимость единицы выпускаемой продукции не исчисляется. Поэтому цена на продукцию в общепите в качестве прямых затрат включает только стоимость сырья, а издержки и прибыль отражаются в цене через торговую надбавку. Предприятия питания самостоятельно принимают решение об уровне торговой надбавки на приобретаемые сырье и товары согласно Постановлению Кабинета Министров № 1548 25.12.96 года.

                            ЗАКУПКА ПРОДУКТОВ ЧЕРЕЗ ПОДОТЧЕТНОЕ ЛИЦО.
1. При закупке сельскохозяйственной продукции у граждан, обязательно составляется закупочный акт. 

Он подтверждает стоимость закупки, законность расходования денежных средств.

2. Если сельскохозяйственная продукция приобретена по месту ее выращивания или на рынке у физического лица, которое представило справку из сельсовета (горсовета) о том, что данная продукция  выращена в собственном подсобном хозяйстве, то не нужно облагать подоходным налогом доход такого физического лица. В ведомости 8ДР нужно указать выплаченный доход.

3. Закупая продукты у частного предпринимателя, нужно чтобы он предъявил ксерокопии платежного документа об уплате налогов, свидетельство о регистрации. Тогда с него подоходный налог удерживать не надо, но сумму выплаченного ему дохода за сельскохозяйственную продукцию нужно отразить в ведомости 8ДР.
      Если же продавец продуктов не предъявил справки из сельсовета и не подтвердил, что он является частным предпринимателем, обязательно с него удерживается подоходный налог, который указывается в закупочном акте.

Например:

Рассчитать учетную цену на продукты, закупленные на рынке, согласно акту закупки у физического лица (справка из сельсовета есть).
Форма закупочного акта, согласно методическим рекомендациям о внедрении ПсБУ в общепите 

№ 157 от 17.06.2003года.

Код ЕДРПОУ 13254898                                                                                «УТВЕРЖДАЮ»

ООО Кафе «Орел»                                                                                         Директор ООО кафе «Орел»

                                                                                                                         Шавидзе Ю.Ш. (подпись)

                                                                                                                         «14» февраля  200__года

                                                 Закупочный акт № __________

Место закупки – рынок «Южный» г. Одесса  

Покупатель – Георгадзе И.И. повар кафе «Орел»

Продавец – Иванов Петр Семенович
Место жительства продавца  г. Одесса, улица Демченко, 32
Идентификационный код (паспортные данные) продавца
	     № 

    п/п 
	     Наименование


	Единица

измерения
	Количество
	      Цена

      (грн)
	     Сумма

       (грн)

	     1.

     2.
	Свинина

Редис
	Килограмм

пучок
	        10

        10


	      20,00

        1,00
	     200,00

       10,00

	
	Итого к оплате:
	
	
	
	      210,00


Сумма к выплате: Двести десять грн. 00 коп.

Деньги получил:

Продавец  Иванов П.С. (подпись)
Деньги уплатил:

Покупатель Георгадзе И.И. (подпись)

_________________________________________________________________________________________
На мясо размер торговой надбавки составляет 130%, а на овощи – 150%.

1. Находим сумму торговой надбавки на мясо :

    20грн. х 1.3 = 26грн.

2. Находим приходную цену на мясо без НДС:

    20грн. + 26грн. = 46грн.

3. Определяем НДС на мясо:

    46грн. х 20% = 9,20грн.
4. Определяем розничную цену на мясо:

    46грн. + 9,20грн. = 55,20грн.

     Многие овощи и зелень закупаются в пучках и поштучно. Для расчета их цены при оприходовании, их надо взвесить и цену установить по весу.

При взвешивании 10 пучков редиса вес оказался – 4 килограмма.

1. Рассчитываем закупочную цену одного килограмма редиса:

10грн. : 4кг = 2,50грн.

2. Торговая надбавка: 2,50грн. х 1,5 = 3,75грн.
3. Цена без НДС: 2,50грн. + 3,75грн. = 6,25грн.

4. Сумма НДС: 6,25грн. х 20%  =  1,25грн. 
5.Розничная цена: 6,25грн. + 1,25грн. = 7,50грн.
      Продукты, купленные на рынке, приходуются на основании акта закупки с выпиской приходной накладной к нему. Качество закупленных продуктов на рынке должно быть подтверждено справкой лаборатории рынка.

Приходуем закупленные на рынке продукты:

1.стоимость по учетным ценам:
   - свинина – 10кг х 55,20 = 552грн.
   - редис     –   4кг х   7,50 =   30грн.

_______________________________

                                   итого:  582грн.

2. оприходованы продукты по цене закупки:

    Дт 281 Кт 685 210грн.

3. отражена наценка с НДС:

    Дт 281 Кт 285  582грн. – 210грн. = 372грн.

Если справки у продавца нет, то производится удержание подоходного налога  со стоимости закупки:

    Дт 685 Кт 372  (210грн. – 210грн. х 20%) = 168грн.

Т.е. на стоимость закупки за вычетом подоходного налога .
Удержан подоходный налог:

    Дт 685 Кт 641/ПН 210грн. х 20% = 42грн.

Акт закупки должен содержать в этом случае эти сведения.

        Определение цены реализации на готовую продукцию осуществляется с помощью калькуляции.

Она оформляется на каждое изделие собственного производства на специальных карточках типовой формы. Основанием для калькуляции цен реализации служат: план-меню нормы вложения сырья, установленные действующими сборниками рецептур. Они являются основными документами для разработки ассортиментного перечня блюд, изделий, напитков.
         Определение стоимости блюда производится исходя из стоимости сырья на сто порций или 10кг (соусы, гарниры и т.д.), исчисленного по учетным ценам для данного предприятия. Цена реализации одной порции исчисляется путем деления полученной стоимости сырьевого набора на 100 и округлением цены. Цены на основные и дополнительные гарниры и соусы определяются отдельно.

Помимо блюд из рецептурного справочника, предприятие может готовить фирменные блюда по авторской рецептуре, согласно ГОСТ 30390 – 95. Порядок разработки и утверждения технической документации на фирменные блюда утверждены приказом Мин.экономики  № 210 от 25.09.2000 года.

                               Калькуляционная карточка № 3 

Наименование блюда – картофель, жаренный во фритюре брусочками.

Номер по сборнику рецептур – 355.
Год издания сборника рецептур – 1982.

Выход – 165грамм.
	№ п/п
	Наименование 
продуктов
	            10 января 2001 года
	             3 марта 2001 года

	
	
	  Норма
    (кг) 
	   Цена 
   (грн.)
	  Сумма
   (грн.)
	  Норма
     (кг)
	    Цена
    (грн.)
	  Сумма
    (грн.)

	  1
	Картофель
	46,2
	2,00
	92,4
	50,1
	2,00
	100,2

	  2
	Растительное масло
	2
	4,80
	9,60
	2
	4,80
	9,60

	  3
	Масло сливочное 
	1,5
	13,50
	20,25
	1,5
	13,50
	20,25

	  4
	Соль
	0,3
	0,54
	0,16
	0,3
	0,54
	0,16

	  5
	Зелень
	0,405
	10,00
	4,05
	0,405
	10,00
	4,05

	Общая стоимость сырьевого набора на 100 блюд
	126,46
	
	134,26

	Продажная цена одного блюда
	1,26
	
	1,34


Калькуляцию составил:_____________                        Утверждаю: директор (подпись)
                                                                                                                       (печать)

      В зависимости от периода времени года норма закладки овощей, в частности картофеля, меняется,

Поэтому ее необходимо пересчитывать, используя данные таблицы № 32 «Расчеты расхода сырья, выхода полуфабрикатов и готовых изделий».

Например:

С 01.01. по 29.02. норма брутто закладки сырого картофеля (очищенного) – 154гр. при выходе нетто 100гр. Рассчитаем вес закладки брутто при выходе нетто 300гр.

154гр. (брутто) =  100гр. (нетто)

  Х гр. (брутто) =  300гр. (нетто)

       154 х 300 

Х =       100     = 462гр., а на 100 порций = 46,2кг.

С 1 марта такая норма составит уже 167гр. при выходе нетто 100гр. Отсюда вес закладки брутто при выходе нетто 300гр. будет равен:

167гр. (брутто) =  100гр. (нетто)

  Х гр. (брутто) =  300гр. (нетто)

       167 х 300 

Х =       100     = 501гр., а на 100 порций = 50,1кг.

                                                     УЧЕТ ТОВАРОВ И ПРОДУКТОВ.

      В современных рыночных условиях покупные цены на товар часто меняются. Поэтому, чаще всего предприятия общепита ведут учет товаров в продажных ценах. В этом случае учетная цена выступает одновременно ценой реализации.

Например:

На предприятии общепита Сальдо по счетам на начало отчетного периода составиои6

Сальдо начальное Дт 282/1 кладовая – 1225грн.

Сальдо начальное Кт 285 – 725грн.

В течении месяца:

1) приобрели товары и продукты на сумму 1020,00грн. в т.ч. НДС 170грн.

2) начислена торговая наценка на сумму 1275грн.

3) из кладовой для выпуска продукции собственного производства отпущены на кухню продукты на сумму 900,00грн.
4) из кладовой в бар для реализации отпущены покупные товары на сумму 1700,00грн.

5) за наличные реализованы покупателям покупные товары на сумму 1500,00грн. в т.ч. НДС 250,00грн.

6) за наличные реализована покупателям продукция собственного производства на сумму 900,00грн. в т.ч. НДС150,00грн.

Задание: рассчитать средний процент торговых наценок и определить себестоимость реализованных товаров.
	            Показатели

     
	Единица

измерения


	Продажная

стоимость 

товаров
	Сумма 

торговой

наценки 


	Покупная

стоимость

товара

	1. Остаток товаров и продуктов 

на начало месяца 
	гривна
	1225,00
	725,00
	500,00

	2. Поступило в отчетном 

месяце
	гривна
	2125,00
	1275,00
	850,00

	3. Средний процент торговой 

наценки
	процент
	
	725 + 1275
1225+2125  Х 100≈60%
	

	4. Реализованы в течении 

отчетного периода

- покупные товары
	гривна
	1500,00
	1500 х 60% = 900,00
	1500-900=
=600,00

	- продукция собственного производства
	 гривна
	  900,00
	900 х 60% = 540,00
	900-540=
=360,00

	5. Остаток товаров, продуктов

на конец месяца
	гривна
	  950,00
	560,00
	390,00


Схема проводок:

1. Оприходованы продукты от поставщиков: Дт 282/1 Кт 631 850 (ВР)

2. НДС: Дт 641/НДС Кт 631 170

3. Расчет с поставщиком: Дт 631 Кт 311 1020

4. Начислена торговая наценка: Дт 282/1 Кт 285 1275

5.Отпущены продукты из кладовой на кухню: Дт 282/2 Кт 282/1 900

6. Отпуск покупных товаров из кладовой в бар: Дт 282/3 Кт 282/1 1700

    Реализация покупных товаров за наличные.

1. Поступила выручка в операционную кассу: Дт 30/ОК Кт 702 1500

2. Сдана выручка в кассу предприятия: Дт 301 Кт 30/ОК 1500

3. НДС: Дт 702 Кт 641/НДС 250

4. Отражаем себестоимость реализации: Дт 902 Кт 282/3 600

5. Закрываем расходы: Дт 791 Кт 902 600

6. Закрываем доходы: Дт 702 Кт 791 1250

    Реализация продукции собственного производства за наличные.

1. Поступила выручка в операционную кассу: Дт 30/ОК Кт 702 900

2. Сдана выручка в кассу предприятия: Дт 301 Кт 30/ОК 900

3. НДС: Дт 702 Кт 641/НДС 150

4. Списана себестоимость реализации: Дт 902 Кт 282/2 360

5. Списана торговая наценка: Дт 285 Кт 282/2 540

6. Закрываем расходы: Дт 791 Кт 902 360

7. Закрываем доходы: Дт 702 Кт 791 750 
                                                           ИНКОТЕРМС.

          Важной проблемой экспортных операций является определение момента и условий отгрузки товара. Одним из важнейших документов, с которыми имеет дело бухгалтер при отражении в бухгалтерском учете внешнеэкономических операций, является внешнеэкономический договор. Как правило, внешнеэкономический договор (контракт) предполагает перемещение товаров на значительное расстояние. Поэтому при его заключении в обязательном порядке необходимо оговорить вопросы доставки товаров от продавца покупателю: погрузку, разгрузку, страхование, оплату таможенных сборов и т.д.

          Во избежание разногласий в урегулировании этих вопросов в международной торговой практике базисные условия поставки были обозначены определенными торговыми терминами в унифицированном документе – международных правил интерпретации коммерческих терминов (Инкотермс), подготовленном международной торговой палатой в 1936 году. Украина относится к числу стран, в которых применение правил Инкотермс является обязательным.
          Последняя редакция правил Инкотермс издана международной палатой в 2000 году. 

          Все условия, входящие в Инкотермс, подразделяют на четыре принципиально разные группы:

ПЕРВАЯ представлена единственным условием, когда продавец осуществляет передачу товара покупателю в своих помещениях.

       Условия поставки «Е» EXWORKS франко-завод (… название места).

ВТОРАЯ. В соответствии с условиями второй группы продавец должен предоставить товар перевозчику на условиях, которые определяются покупателем:

Условия группы «F»: основная перевозка не оплачена

FCA                    - франко-перевозчик (… название места назначения)
FREE CARRIER

FAS                                    - франко вдоль борта судна (… название порта отгрузки)

FREE ALONG SIDE SHIP

FOB                         - франко-борт (… название порта отгрузки)
FREE ON BOARD
ТРЕТЬЯ. Условия третьей группы «С» - когда продавец должен заключить соглашение на перевозку, но без принятия на себя риска потери или повреждения товара или любых дополнительных потерь в результате событий, имеющих место после отгрузки и отправки товара.

        Условия группы «С» (основная перевозка оплачена)

CFR                               - стоимость и фрахт (… название порта назначения)

COST AND FREIGHT

CIF                    - стоимость, страхование и фрахт (… название порта назначения)
COST INSURANCE AND FREIGHT

CPT                      - фрахт/перевозка оплачена до … (… название места назначения) 

CARRIAGE PAID TO

CIP           - фрахт/перевозка и страхование оплачены до… (… название 
CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO                                              места назначения)

ЧЕТВЕРТАЯ. Условия четвертой группы «D» «прибытие», согласно которым продавец принимает на себя все затраты и риски до момента доставки товара в страну назначения
DAF                                       -поставка до границы (… название места поставок)

DELIVERED AT FRONTIER

DES                              - поставка с судна (… название порта назначения)

DELIVERED EX SHIP

DEQ                                  - поставка с пристани (… название порта назначения)

DELIVERED EX QUAY
DDU                    - поставка без оплаты пошлины ( … название места назначения)

DELIVERED DUTYUNPAID

DDP                      - поставка с оплатой пошлины (… название места назначения)

DELIVERED DUTY PAID
      Наиболее выгодным условием для осуществления экспортных операций СПД Украины является «Е» условие «EXW» - франко-завод.

      Она предусматривает минимальный риск для продавца, так как продавец только передает товар покупателю на своем заводе или складе и несет ответственность за его погрузку. А все затраты и риски, связанные с доставкой товара к месту назначения несет покупатель.

       В правилах Инкотермс – 2000 содержится 13 торговых терминов, приведенных выше, которые объединены в 4 группы. Каждый термин содержит десять параграфов, в которых оговариваются обязанности покупателя и продавца.  

                                                            ДИВИДЕНДЫ.

             Дивиденд – это платеж, который осуществляется юридическим лицом – элементом корпоративных прав или инвестиционных сертификатов – в  пользу собственника таких корпоративных прав, в связи с распределением части прибыли такого элемента, рассчитанной по правилам бухгалтерского учета. (Закон о налогообложении прибыли) 

             Согласно статье 10 «Закона о хозяйственных обществах» дивиденды представляют собой часть прибыли, подлежащей распределению пропорционально Уставному взносу каждого из участников (собственников) такого общества.

             Корпоративные права согласно «Закона о налогообложении прибыли» понимаются как права:

1) собственности на весь УК юридического лица или часть его;

2) на управление юридическим лицом;
3) на получение соответствующей части прибыли юридического лица в виде дивидендов;

4) на получение активов в случае ликвидации предприятия.

             Источником выплаты дивидендов служит прибыль, остающаяся в распоряжении хозяйственного общества после уплаты процентов по кредитам банков и по облигациям, а также всех налогов и прочих бюджетных платежей, предусмотренных законодательством.

             Другими собственными источниками начисления дивидендов могут быть:

1) страховой резервный капитал;

2) нераспределенная прибыль прошлых лет.

Предприятия имеют право начислять и выплачивать дивиденды раз в квартал или по итогам отчетного года. АО – только по итогам года.

                                          НАЛОГООБЛОЖЕНИЕ ДИВИДЕНДОВ.

         Предприятие – элемент после принятия решения о выплате дивидендов своим учредителям, обязано начислить и уплатить налог на дивиденды в размере 25% таких выплат в бюджет до или одновременно с выплатой дивидендов. Плательщик налога на прибыль (предприятие – элемент) учитывает такой платеж как авансовый взнос по налогу на прибыль. 
         Остальные юридические лица, не плательщики налога на прибыль – не имеют права  на уменьшение выплат в бюджет на сумму уплаченного налога на дивиденды.

         Если дивиденды уплачиваются в натуральной форме в виде ТМЦ, то авансовый взнос по налогу на прибыль исчисляется исходя из обычных цен таких активов (статья 7.8.2 Закона о прибыли).

         Когда сумма авансового взноса превышает сумму начисленного налога на прибыль отчетного периода, а затем получено отрицательное значение налогового обязательства следующего периода, разницу нужно переносить на уменьшение налоговых обязательств будущих периодов. Подобное уменьшение следует производить до полного погашения возникшей разницы (статья 7.8.4).

          Не являются объектом обложения НДС только те операции по выплате дивидендов, которые осуществляются  в денежной форме или в форме ценных бумаг (пункт 3.2.7 Закона о НДС).
          При выплате дивидендов товарно-материальными ценностями налоговые обязательства по НДС начисляются в соответствии со статьей 4 Закона о НДС, т.к. при этом происходит обычная реализация ТМЦ в счет погашения задолженности за начисленные дивиденды.

  Выплатил дивиденды физическому лицу – предоставь налоговый расчет 
           Налоговый расчет представляет резидент, который выплачивает дивиденды плательщикам налога с дохода, в течении 20 календарных дней, следующих за последним календарным днем месяца, в котором выплачены дивиденды.

           По начисленным, но невыплаченным дивидендам, налог с дохода уплачивается в общем порядке, в течении 30 календарных дней, следующих за отчетным месяцем начисления. В этом случае налоговый расчет предоставляется тоже.

          Налог с дохода удерживается в размере 13% в 2004 – 2006 годах (для резидентов и не резидентов) – в платежном поручении на перечисление налога проставляют код 11010300 «Налог с дохода физических лиц на дивиденды и роялти».

          За несвоевременную сдачу расчета штраф 51,00грн. согласно Закону «О государственной налоговой службе» или 170,00грн. согласно Закону № 2181.
           НАЛОГООБЛОЖЕНИЕ ДИВИДЕНДОВ, ВЫПЛАЧИВАЕМЫХ НЕРЕЗИДЕНТАМ.

         Порядок налогообложения доходов, начисляемых и выплачиваемых нерезидентам, рассмотрен в статье 13 «Закона о налогообложении прибыли»:

1) элемент корпоративных прав может начислять нерезидентам доходы только из прибыли остающейся в распоряжении предприятия;

2) сумма налога, удерживаемая предприятием – элементом у источника выплаты составляет 15 % от начисленных ему доходов, при условии, если иное не предусмотрено законодательством (репатриация);

3) уплата налога осуществляется до или в момент выплаты доходов (дивидендов);

4) при выплате дивидендов нерезидентам предприятие – элемент начисляет и уплачивает в бюджет авансовый взнос по налогу на прибыль 25% от суммы начисленных дивидендов (статья 7.8.2)
ВЫВОД: резиденты юридического лица получают дивиденды в полной сумме, начисленной в бухгалтерском учете, а налог 25% платит предприятие из собственных средств (физ.лица – резиденты – 13% с начисленных дивидендов.

          Нерезиденты получают дивиденды за вычетом 15% налога, а физ.лица – 13% (статья 9.11 Закона о налоге с доходов физ.лиц).

                                           БУХГАЛТЕРСКИЙ УЧЕТ ДИВИДЕНДОВ.

          Для учета расчетов  по начислению и выплате дивидендов предусмотрен счет № 671. По Кредиту 671 отражается увеличение задолженности предприятия перед участниками, по Дебету – ее уменьшение, в т.ч. реинвестирование дивидендов.

          Аналитический учет по этому счету может вестись в разрезе как каждого учредителя, и по видам выплат.

           Для отражения начисления и уплаты налога на дивиденды используется счет № 641/НД. По Кредиту счета показывается начисление налога, а по Дебету – уплату налога.

Например:

Резиденты – учредители протоколом собрания приняли решение о начислении дивидендов в сумме 10.000,00грн. с дальнейшим направлением на пополнение Уставного капитала.

Схема проводок:
1) начислены дивиденды: Дт443 Кт 671 10.000

2) реинвестиция дивидендов: Дт 671 Кт 40 10.000

           В случае сохранения пропорций между долями учредителей в Уставном капитале, налог на дивиденды не начисляется (статьи 7.8.5, 7.8.6 Закона о налогообложении прибыли).

           Нужно перерегистрировать сумму УК.

Например:

На собрании учредителей юр.лиц было решено начислить дивиденды в сумме 10.000грн. Дивиденды были выплачены учредителям.

Схема проводок:

1) начислены дивиденды: Дт 443 Кт 671 10.000

2) удержан налог на дивиденды: Дт 443 Кт 641/НД  10.000 х 25% = 2.500

3) выплачены дивиденды: Дт 671 Кт 301, 311 10.000

4) перечислен налог на дивиденды: Дт 641/НД  Кт 311 2.500

5) учтен перечисленный налог на дивиденды, как авансовый платеж по налогу на прибыль в налоговом учете (Декларация по прибыли приложение К 6 стр.13.7)

Например: 

Учредителями принято решение о выплате 10.000грн. дивидендов иностранному учредителю. Причем со страной нерезидента Украиной не подписан международный договор об избежании двойного налогообложения. Дивиденды были выплачены в долларах США.
Схема проводок:

1) начислены дивиденды: Дт 443 Кт671 10.000

     исп. прибыли:     Дт 441 Кт443 10.000

2) удержан налог на дивиденды: Дт 671 Кт 641/НД 10.000 х 15% = 1.500

3) перечислен налог в бюджет: Дт 641/НД Кт 311 1.500

4) перечислены средства на приобретение валюты для выплаты дивидендов: Дт 333 Кт 311 8.500

5) удержан сбор в пенсионный фонд: Дт 671 Кт 651 8.500 х 15% = 127,50

6) комиссионные банка при покупке валюты: ДТ 685 Кт 333 100

7) отнесены услуги банка за счет нерезидента: Дт 671 Кт 685 100
8) удержан банком сбор в пенсионный фонд: Дт 651 Кт 333 127,50

9) получена приобретенная валюта по курсу НБУ 1$ = 5грн.

    Дт 312 Кт 333 1.654,50$   5,0
                             8.272,50 

10) перечислены дивиденды нерезиденту: Дт 671 Кт 312  1.654,50$   5,0
                                                                                                     8.272,50 

Например:

Предприятие – резидент, являющееся учредителем другого предприятия, получило выплаты по причитающимся дивидендам. Причем половина суммы была выплачена деньгами, а половина – товарами.
Схема проводок:

1) начислены дивиденды к получению:

    Дт 373 «Расчеты по начисленным доходам» Кт 731 «Дивиденды полученные» 10.000

2) получены дивиденды в денежной форме: Дт 311 Кт 373  5.000

3) получены товары: Дт 281 Кт 373 4166,67

4) отражаем налоговый кредит по НДС: Дт 641/НДС Кт 373 833,33

5) Списаны на доходы полученные дивиденды: Дт 731 Кт 792 10.000

Например: 

МП ООО приняло решение о выплате дивидендов 10.000грн. готовой продукцией учредителям, юр.лицам.

1) начислены дивиденды: Дт 443 Кт 671 10.000

2) удержан налог на дивиденды: Дт 443 Кт641 3.000
3) отражена выручка от реализации: Дт 671 Кт 701 10.000

4) начислен НДС: Дт 701 Кт 641 1666,67

5) списана себестоимость реализации: Дт 901 Кт 26 5.000

6) закрываем расходы: Дт 791 Кт 901 5.000

7) закрываем доходы: Дт 701 Кт 791 8.333,33

8) перечислен в бюджет налог на дивиденды: Дт 641/НД Кт 311 3.000

